b e

ANO 84- N°694 o JANEIRO/FEVEREIRO DE2024
PR3

¢ SINCOR-RJ

|\i|5£ meR =

h—""

o Y ADEUS AO G

\

l.

Ficruie BraLdao lut
”§‘: em defdsa dos intere
| Corretores de Segur



Siga o
@comvocecorretor

no Instagram e fique
por dentro do universo
dos Corretores de Seguros.

com
VOCé »

Corretor

D bradesco sequros

194 Corretyy
“ique

: : bradesco
cesse NoSso perri
1 pelo QR Code. Seg uros

Com Vocé. Sempre.

SAC - Servigo de Atendimento ao Consumidor: 0800 727 9966 | SAC - Deficiéncia Auditiva ou de Fala: 0800 701 2708 | Ouvidoria: 0800 7017000
CNPY: 33.055146/0001-93 POWOX@®®




Edicdo n° 694
Janeiro/Fevereiro de 2024

Previdéncia &
)iSegurosi @i ¢ | 4

-

_|0'ADEUS AO GRANDE LiDER

Ue Branddo lutoiaté o final
%> em defesa dos interesses'dos«
Corretores de Seguros®

#

Previdéncia & Seguros

Uma publicagdo bimestral do Sindicato dos Corretores e Empresas
Corretoras de Seguros, Resseguros, Vida, Capitalizacdo e Previdéncia
do Estado do Rio de Janeiro - Sincor-R] * (Fundado em 5 de dezembro
de 1932) * Rua dos Mercadores, 10 * Centro - Rio de Janeiro - CEP
20010-130 * Tel.: (021) 3505.5900 * E-mail: sincor-rj@sincor-rj.org.br «
site: www.sincor-rj.org.br

Diretoria Efetiva

Presidente: Henrique Jorge Duarte Brandao

Vice-presidente: Ricardo Faria Garrido

Secretario Geral: José Wanderley Cavalheiro

2° Secretario Geral: Mauro Bacherinni dos Santos

Diretor Administrativo e Financeiro: Jorge Alberto Mariano Leite
Diretor Social: Nilo Ferreira da Rocha Filho

Diretor Procurador: Ademir Fernandes Marins

Diretoria Suplente

1° Membro: Affonso d’Anzicourt e Silva

2° Membro: Carlos Alberto de Almeida Santiago
3° Membro: Emilio Rodrigues Gomes

4° Membro: Fernando Conceigdo Vieira

5° Membro: Luiz Henrique da Silva Souza

6° Membro: Marcelo de AlImeida Vianna Reid

7° Membro: Osir Zimmermann Vieira

Diretorias Especiais

Diretor de Eventos: Osir Zimmermann Vieira
Diretora de Tecnologia: Iris Ferreira Sampaio
Diretora de Ouvidoria: Vera Lucia dos Santos Alves

Conselho Fiscal

1° Membro: Pedro Paulo Thiméteo

2° Membro: Marco Anténio Lopes

3° Membro: Rosana de Fatima Fernandes de Souza

Suplentes do Conselho Fiscal
Aldo Rodrigues de Aratjo

Delegados Representantes - Fenacor
Henrique Jorge Duarte Brandao
Nilson Garrido Cardoso

Suplentes de Delegado - Fenacor
Synval Vieira Filho
Ana Claudia Fontenele Soeiro Deveza

Delegacias Regionais

Baixada: (Rua Mal. Floriano 2190/509, Nova Iguacu) * Regido Serrana:
Claudio Fernando Cristiano (Rua do Imperador 970/1110, Petrépolis)
* Niterdi e Sdo Gongalo: Osir Zimmermann Vieira (Av. Visconde de
Sepetiba 935/1.319, Centro, Niter6i)

Delegados Regionais
Teresoépolis: Adevaldo de Freitas Silva

Representagoes

Itaborai: Jorge Luiz Souza do Nascimento « Macaé: Marcelo de Almeida
Vianna Reid « Nil6polis: Ivo Ferreira da Silva Leal « S&o Gongalo:
Jefferson do Carmo Oliveira * Trés Rios: Jonas Daniel Marques « Volta
Redonda: Luiz Henrique S. Souza

Redacdo

Coordenacdo editorial e redagdo: Suma Econémica

Tel: (21) 3923-5817

Email: redacdo@copeditora.com.br

Diagramacdo: Erika Filgueiras Silva (erikafilgueirassm@gmail.com)
Fotografias desta edi¢do: arquivo Sincor-RJ, Mirian Fichtner e banco
de imagens Storyblocks.

Impressdo: Cop Gréfica e Editora

Tel: (21) 2501-2001 - grafica@copeditora.com.br

Nesta edi¢do

CAPA 6
Na matéria de capa desta edicdo, a homenagem ao grande lider, Henrique
Branddo, que dedicou toda a sua trajetéria a defesa incansavel dos
Corretores de Seguros, especialmente os de menor porte. Nunca mediu
esforcos para evitar que algo pudesse prejudicar a categoria. Para tanto,
esteve sempre a frente de movimentos histéricos, como a luta contra a
MP 905/19, que acabava com a exigéncia de registro profissional para o
exercicio da atividade de Corretor de Seguros; a inclusdo da categoria no
Simples; e o combate aos desmandos da ex-superintendente da Susep,
Solange Vieira, entre outros. Além disso, foi o responsavel pela compra
do prédio e reformulacdo da belissima sede do Sindicato, localizada
no centro financeiro do Rio de Janeiro; e criou inUmeros beneficios
para os associados, além de investir forte na qualificacdo da categoria.

REGULACAO 27
As ResolucBes 463 e 464 do CNSP fixam novas regras para o PGBL e o
VGBL. Segundo a Susep, 0 objetivo principal é tornar os produtos “mais
modernos”, de modo a atender melhor as necessidades dos consumidores,
criando condic8es mais favoraveis a formacdo de poupanca previdenciaria
e a ampliacdo da eficiéncia e da competitividade no segmento.

MERCADO 34
Os seguros de pessoas geraram receita da ordem de R$ 625
bilhdes em 2023, um crescimento de 8% em comparacao a 2022.
Segundo a Federacdo Nacional de Previdéncia Privada e Vida
(FenaPrevi), esse € o maior resultado da série histdrica, mesmo
considerando o efeito da inflacdo (em termos reais), desde 2014.

ENTIDADES 36
Segundo a FenaSaude, nos Ultimos cinco anos, o setor abriu
mais de 4 mil noticias-crime e ac¢des civeis contra fraudadores de
planos médicos e odontoldgicos no pais. O problema se acentuou
principalmente a partir da pandemia, impulsionado pela digitalizagdo,
sendo os reembolsos uma porta significativa para essas praticas.

ESPACO DO CORRETOR 37
Mesmo ja debilitado, Henrique Brandao encontrou forgas para liderar
acdo que culminou com duas grandes conquistas para os Corretores de
Seguros.

A primeira é o retorno do Sincor-RJ ao quadro de associados da Fenacor.
A outra é a possibilidade de o Corretor do Rio participar, em condicdes

bem favoraveis, do 23° Congresso Brasileiro dos Corretores de Seguros,
que sera realizado em outubro.
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Ao mestre, Henrique Branddo,
com extremo carinho!

Foto: Mirian Fichtner

Conheci Henrique Branddo em 1988, quando meu pai -
Nilson Garrido - foi eleito presidente do SINCOR-R]. HB,
como sempre foi carinhosamente chamado no mercado,
era o vice-presidente da nova gestao.
A partir dai pude conviver com um cara diferenciado.
Na gestdo seguinte, Henrique Branddo me convidou para
fazer parte da diretoria. Eu era um garoto, iniciando em
seguros. Mas, ele confiou em mim e disse com toda a
humildade. “Preciso de vocé”. Jamais esqueci e nunca fui
capaz de negar um pedido dele.
Foram diversas reunides, viagens, almocos. Um privilégio!
Mais tarde, ele me convidou para fazer parte do Grupo
Assuré de Seguros. Acho que foi uma Pés-Graduagdo
que a vida me deu, e que ndo encontraria em livros ou
universidades.
Profissionalmente, HB era obstinado por defender a
categoria dos Corretores de Seguros.
Determinado e apaixonado pela profissao, aprendi muito
com ele.
Foram muitos ensinamentos em frases marcantes, tais
como:
1. O Vencedor é aquele que faz tudo que o
Perdedor nao faz;

2. Emelhor ser cabeca de mosquito do que rabo de
elefante;
3. Noticia de jornal de hoje, embrulha peixe
amanhs;
4. Bronca é arma de otario;
5. Os que se humilham serdo exaltados e os que se
exaltam serdo humilhados - Seja Humilde;
6. SO existe um chefe na empresa: O Cliente;
7. Nao também é resposta;
8. Rico ndo é o que tem muito, e sim quem precisa
de pouco.
E muito mais...
Henrique era assim. Um autodidata, Um ser humano
evoluido. Tinha a frase certa para o momento certo.
Percepcdo pura. Até os palavrdes constantes tinham seus
momentos e eram apropriados.
Pessoalmente, Henrique era um paizdo. Ensinava muito.
Nunca foi egoista. Gostava de aprender sempre e adorava
o contraditério. Sempre teve a familia em primeiro lugar e,
novamente, ndo faltavam frases de ensinamento:
1. A melhor maneira de amar seus filhos é manter
acesa a relacdo de amor com a sua mulher;
2. O melhor indicador do carater de uma pessoa, é
como ele trata as pessoas que ndo podem lhe trazer
beneficio algum;
3. O mundo muda com seu exemplo, ndo com sua
opinido;
4. Para preservar um relacionamento sdo
imprescindiveis duas coisas: respeito e admiracdo;
5. Ter Sucesso é ter muitas pessoas que amam
VOCé;
E outras mais...
Foram quase 40 anos de amizade, cumplicidade, carinho
e muito amor.
Henrique Branddo partiu cedo. Poderia ter contribuido
muito mais neste nosso mundo.
Mas, como ele mesmo dizia “Deus sabe o que faz, e por
que faz".
Entdo, s6 me resta agradecer todo o legado deixado, com
a certeza de que as lembrancas e a saudade ficardo para
sempre no meu coragao e para eternidade.

RICARDO GARRIDO
PRESIDENTE
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Henrique Branddo: um lider incompardvel

Por Bianca Rocha

O mercado perdeu um incomparavel, obstinado
e determinado lider, que ndo conhecia limites,
tampouco barreiras, quando era preciso defender
os interesses dos Corretores de Seguros. A trajetoria
de Henrique Jorge Duarte Brandao se confunde com
a prépria histéria de conquistas da categoria ao
longo dos mais de 30 anos em que esteve a frente
do Sincor-RJ.

Brandao foi, de longe, o lider mais atuante do
Sindicato. Mas, nao apenas do Sindicato. Ele sempre
esteve a frente das grandes vitorias de todo o
mercado.

Foi assim no longo e desgastante processo que
culminou com a possibilidade de adesdo do Corretor
de Seguros a melhor tabela do Simples, direito
que foi barrado inimeras vezes no Congresso e
no Governo. Essa vitéria ndo viria sem a atuagao
destacada do craque Henrique Brandao.

Ele foi protagonista também do movimento que
derrubou a famigerada MP 905/19, que revogava a
Lei 4.594/64 - a qual regula a profissdo de Corretor
de Seguros - e varios dispositivos do Decreto lei
73/66, pondo em risco a sobrevivéncia profissional
de nossa categoria.

Branddo esteve no comando da acdo realizada
em audiéncia publica no Congresso Nacional que
sepultou de vez essa enorme ameaca aos Corretores
de Seguros. Um evento histérico para o mercado!

Ndo por acaso, sempre foi visto, aos olhos dos
Corretores, como uma figura influente, que lutava
incansavelmente pelos direitos da categoria.

Para o mercado, além de empreendedor nato e
vitorioso, sempre foi um parceiro na missdo de
disseminar o seguro na sociedade.

Na politica, um empresario respeitado e ativo nas
cobrancas pelos interesses dos profissionais.

Essas suas caracteristicas multifacetadas talvez
expliqguem, de maneira resumida, a marca que o
entao presidente do Sincor-RJ, falecido no ultimo dia
12 de fevereiro, fincou no setor de seguros.

A lideranca de Henrique Branddo no Sindicato
comec¢ou em 1988, como vice-presidente de Nilson
Garrido.

Dois anos depois, formou uma chapa para disputar
as elei¢bes de 1990, quando saiu vencedor, levando
consigo uma equipe de diretores que transformou a
entidade nos anos seguintes.

Foi o inicio de um era de beneficios e mudancas que
beneficiaram gera¢des de Corretores de Seguros do
estado.

Chamou atencdo logo em uma de suas primeiras
medidas: a reforma da antiga sede do Sincor-RJ,
localizada na Rua do Rosario, no Centro. Era o quinto
andar inteiro do edificio, que acabou se estendendo.

Porsua contaemrisco, Brandao alugou o sexto andar
no mesmo prédio e fez uma reforma que mudou a
cara do Sindicato, trazendo mais modernidade e
infraestrutura em prol dos profissionais.

A partir de entdo, varias transformacdes e planos
de crescimento que o entdo presidente tinha para o
Sincor-R] foram sendo colocados em pratica.

Trajetdria de um lider nato

Henrique Brandao completaria, em 2024, 57 anos
de atuacgdo ininterrupta no mercado de seguros.

Essa brilhante trajetéria como Corretor de Seguros
e presidente do Grupo Assuré de Corretagem de
Seguros comegou em 1967.

Desde entdo, marcou histéria como presidente do
Sincor-R] vice-presidente da Fenacor e membro
titular do Conselho Nacional de Seguros Privados
(CNSP) e do Conselho de Recursos do Sistema
Nacional de Seguros Privados, de Previdéncia
Privada Aberta e de Capitalizagdo (CRSNSP),
nomeado pelo presidente da Republica, tendo sido
reconduzido ao posto por trés vezes.

Henrique Brandéo liderou movimento contra a MP 905.



Experiéncia como empresdrio de sucesso

Henrique Branddo se sentia bem a vontade e feliz ao lado dos
Corretores, nos eventos do Sincor-R], como no evento em sua
homenagem realizado em dezembro.

Quando assumiu o cargo, Brandao ja era um empresario
de sucesso, no comando do Grupo Assuré de Corretagem
de Seguros, responsavel por contratos gigantes com
grandes empresas e conglomerados.

A Assuré completara no dia 11 de abril de 2024 57 anos
de atuagdo no mercado de seguros. Uma empresa 100%
brasileira, que teve em Henrique Branddo a direcdo e
o exemplo. Henrique era visionario e iniciou em 2015 a
preparac¢do da sua sucessdo. Sabia como poucos angariar
e comprometer profissionais ao seu redor. Fazia isso
de forma brilhante. Dizia que queria assistir a Assuré
atuando, sem a presenca dele, ainda em vida. Nos ultimos
9 anos estava no conselho da empresa, que atualmente
é comandada por Henrique Junior e sua Equipe de
Executivos.

Esta mesma metodologia de gestdo, Henrique levou para
o Sincor-RJ. Logo no primeiro mandato, com seu feeling de
empresario, fez crescer o nimero de associados.

A aproximacdo dos Corretores com a entidade foi se
tornando natural.

Quando assumiu, em 1990, o Sincor-RJ contava com 150
associados. Seis anos depois, ja eram 20 vezes mais.

Esses novos associados foram atraidos por uma série
de beneficios e também por uma mudanca que marcou
a histéria do Sindicato. Em 1995, foi adquirido o prédio
de cinco andares na Rua dos Mercadores, no coragao do
Centro financeiro do Rio.

Nova sede

O edificio tombado e comprado com a ajuda de
seguradoras, foi reformado e passou a disponibilizar
uma série de beneficios relevantes. Uma das primeiras
iniciativas foi a instalacdo de consultérios médico e
dentadrio para os associados, com consultas gratuitas
inclusive para as familias, com dentistas e especialistas
como ginecologista, urologista, cardiologista, clinico geral
e pediatra.

Além de determinante para alavancar o numero de
associado, a acdo despertou a aten¢do e empolgou as
seguradoras, que ja vinham percebendo os impactos das
mudanc¢as no Sindicato.

No final da década de 1990, o foco da gestdo de Henrique
Brandao passou aser direcionado para otema“tributagdo”,
bastante sensivel e relevante para os Corretores.

Utilizando-se de sua influéncia em Brasilia e no Rio,
conseguiu duas vitdrias importantes e histéricas para a
categoria: a reducdo das aliquotas do Imposto de Renda
de 3% para 1,5%, que vigora até hoje, e do ISS de 5% para
1% (para os profissionais atuantes em Rio Bonito, Marica
e Saquarema), que foi valida por 10 anos. “Tentamos
negociar essa reducdo de ISS na capital, mas ndo fomos
atendidos. Branddo, entdo, fez o pedido naquelas trés
cidades e conseguimos. Em Rio Bonito, chegamos a
montar uma estrutura robusta para abrigar os corretores
que foram para la com o objetivo de reduzir sua carga
tributdria”, conta o diretor Administrativo e Financeiro
do Sincor-R), Jorge Mariano, que foi o brago direito e fiel
escudeiro de Brandao por trés décadas.

Outras conquistas da época, iniciadas pelo Sincor-R],
foram a inclusdo dos Corretores de Seguros no Simples
e o fim da taxa de renovacdo de alvaras no Rio de Janeiro.

A valorizagdo do Corretor de Seguros sempre foi tratada
quase como obsessdo por Henrique Branddo no comando
do Sindicato. Era comum ouvi-lo elogiar a importancia da
categoria para a sociedade, e levantar a autoestima dos
profissionais com palavras de incentivo. Invariavelmente,
o principal foco era a prote¢do dos pequenos Corretores
de Seguros.

Nesse sentido, Henrique Branddo criou, em 1998, a
primeira apolice por adesdao no seguro saude. O plano
foi aberto para Corretores de Seguros pessoas fisica e
juridica.

Foi mais uma acdo de extrema importancia para a
categoria, na época.

Sede adquirida em 1995 foi um marco na histéria do Sindicato.
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Foco na valorizagdo do

pequeno Corretor

Valorizacdo do Corretor sempre foi tratada como prioridade total.

Foi na gestdo de Branddo que varias campanhas
de valorizacdo da categoria comegaram a ser
veiculadas por meio de outdoors e outros meios de
comunicagao.

Uma delas, na Ponte Rio-Niterdi, ganhou repercussao
e permaneceu bastante tempo no ar, trazendo um
letreiro gigantesco com a frase: “Seguro... sé com
Corretor de Seguros”.

Junto comosdiscursos e agdes em prol davalorizagao
e incentivo a profissdo veio o engajamento de
Henrique Branddo na area de capacitagdo e
treinamento de Corretores.

Ele levou tdo a sério o assunto que pouco tempo
depois de ter assumido a presidéncia do Sincor-
R] montou no quinto andar da Rua do Rosario,
até entdo vazio ap6s a mudanca para o prédio
da Rua dos Mercadores, uma escola de ensino e
profissionalizacdo para os corretores do Rio.

O chamado Cefac, comandado por Suzana Kaz, foi
um sucesso. “Contratamos os melhores professores
para darem aula de acordo com o ramo de interesse
dos corretores. Realizamos aulas nas manhas,
tardes e noites durante muitos anos”, lembra Jorge
Mariano.

Depois de trés anos de aulas diarias, o Cefac foi
paralisado, até porque boa parte do objetivo de
capacitar os associados havia sido alcancada.

Anos mais tarde, em 2015, o projeto voltou com uma
nova roupagem. Com o patrocinio de seguradoras,
angariado pessoalmente por Branddo, o Sincor-

RJ criou a diretoria de Ensino, retomando a grade
de cursos semanais e palestras permanentes
na sede do Sindicato. O programa teve bastante
éxito: de margo a novembro de 2016, mais de 2 mil
Corretores passaram pelo auditério da entidade
para se capacitar.

Sob a gestdo de Brandao, os corretores de seguros
ganharam consultorias gratuitas nas areas de
Contabilidade e Juridica - ambas se mantém até
hoje.

A parte de eventos também se intensificou, com
a organizacao de variados encontros em diversas
regiGes do estado.

Entre eles, o “Serra Debate”, na Regido Serrana; o
“Debate Lagos”, na Regido dos Lagos; “Encontro de
Corretores”, na Zona Oeste da capital; e “Debates de
Corretores de Niter6i”, e “Encontro de Corretores de
Campos dos Goytacazes”.

Nessa lista ndo pode faltar o mais prestigiado e
almejado pelos profissionais de todo o estado: o
Enconseg (Encontro dos Corretores do Estado do
Rio de Janeiro), que gracas ao prestigio de Brandao,
ganhou ares estrelares, com convidados de peso do
setor de seguros e palestrantes renomados.

Seguindo a sua percepc¢do sobre a importancia da
capacitacao da categoria, Branddao definiu que o
Enconseg deveria ser realizado em apenas um dia,
caracterizado por ele como um dia de trabalho para
o Corretor.

A intencdo era que o evento oferecesse realmente
uma base para o Corretor, que fizesse a diferenca
na carreira dele.

Foram realizadas oito edicbes do ENCONSEGs,
sendo as seis primeiras com o apoio da SulAmerica
Seguros, o sétimo com a participacdo da SulAmerica
e Bradesco, e no ultimo, Henrique trouxe a Porto
Seguro e a MAG para compor orol de patrocinadores,
sempre com muita credibilidade e relacionamento,
os Encontros foram sucesso absoluto com 98% de
aprovacgao dos participantes.

Outra acao relevante foi a criagdo da Comissao
Feminina, para agrupar e capacitar mulheres
Corretoras de Seguros e que vem realizando uma
série de encontros de qualificacdo na sede do
Sincor-RJ.



TOKIOMARINE
SEGURADORA

Nota de Pesar

ATokio Marine Seguradora lamenta profundamente o falecimento de Henrique
Branddo, uma das maiores referéncias do mercado segurador e que, ao longo
de mais de 50 anos de carreira, entrou para a histéria como a maior lideranca
dos Corretores de Seguros do Rio de Janeiro.

A jornada de Henrique foi marcada pela protecao e pelo constante trabalho
em defesa dos interesses dos Corretores, sem distin¢do, e pela paixdao e
dedicacdo pela industria de seguros, em especial, pelo segmento de Seguro
de Vida.

Mais do que uma rela¢ao profissional, construimos com Henrique uma sélida
amizade durante todos esses anos e nutrimos um profundo respeito por
sua trajetdria. Por mais de 20 anos, sua corretora, a Assuré Administracao
e Corretagem de Seguros, € uma de nossas principais Parceiras de Negdcios
e uma das corretoras mais importantes do Rio de Janeiro, e que certamente
vem contribuindo para o crescimento de nosso mercado na regiao.

Prestamos nossa solidariedade a familia, amigos e funcionarios da Assuré
Administracdo e Corretagem de Seguros.

Atenciosamente,

Tokio Marine Seguradora
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Incentivo especial para os novos Corretores

Visionario, Branddo também criou a regra de associacdo
gratis por um ano para Corretores de Seguros recém-
formados. Para ele, a agdo era uma forma também de
oxigenar o Sindicato, trazendo a forca e a criatividade da
juventude para a entidade.

Em mar¢o de 2020, com a chegada da pandemia do
coronavirus, o Sincor-R] fechou as portas a pedido de
Brandao, para que ninguém corresse risco de salde.

Foi uma época dificil para o Sindicato ndo s6 em fun¢do da
perda de muitos associados por conta da Covid-19, mas
também pelas incertezas dos Corretores.

Foi preciso enxugar a estrutura para o Sindicato se adaptar
a0s novos tempos.

Mas, mesmo no auge da pandemia, o Sindicato, sob a
gestdo de Branddo, ndo soltou a mao dos sécios.

Em 2020, no “Dia do Corretor de Seguros” - 12 de outubro
- 0 Sincor-R] ofereceu aos associados uma comemoracao
atipica, mas muito elogiada: um jantar por meio de
vouchers do iFood, para que todos os profissionais
pudessem celebrar em casa, de maneira segura, a data.
A noite, todos puderam curtir o som da banda Anjos da
Noite, que gravou um show especial.

Conquistas derradeiras

Para viabilizar essa a¢do, Branddo lancou mdo mais uma
vez de seu prestigio e conseguiu angariar recursos junto
as seguradoras. O mesmo evento se repetiu em 2021.

ELEICOES

Em 2022, quando a pandemia arrefeceu, o Sincor-R]
realizou novas elei¢cBes. Dessa vez, Henrique Branddo
convidou Nilo Rocha, até entdo diretor Social da entidade,
para disputar a chapa como presidente.

A chapa foi vencedora com quase 80% dos votos, mas a
posse foi embargada na Justica em funcdo de uma agao
da chapa concorrente, o que levou Henrique Branddo a
permanecer no cargo.

Quis o destino, portanto, que Brandao falecesse como
presidente do Sincor-R] - fungdo que exerceu com paixao
em boa parte de sua vida.

Ricardo Garrido, que era vice-presidente do Sincor-
RJ, assumiu o cargo de presidente, com a missdo
de terminar a gestdo Henrique Branddo a frente do
Sindicato.

O legado que Henrique Branddo deixou vai continuar
norteando as a¢des do Sindicato por muito tempo ainda.

No final de 2023 e inicio deste ano, mesmo adoecido, Henrique Brandéo fez questdo de participar de reuniées na Fenacor para
assegurar as duas Ultimas conquistas obtidas sob o seu comando para a categoria: o retorno do Sindicato para o quadro de
associados da Federacdo; e a possibilidade de os profissionais do Rio se inscreverem, em condi¢des especiais, no 23° Congresso
Brasileiro dos Corretores de Seguros, que sera realizado na capital do estado, em outubro.

A ultima homenagem
No dia 05 de dezembro de 2023, a diretoria do Sincor-R] promoveu um almogo em homenagem a Henrique Brandao.

Pego de surpresa, ele ndo escondeu sua emogdo. “Ndo devemos esperar reconhecimento por fazer o que temos que fazer. E nossa
obrigacdo construir o que ha para construir e deixar a histéria contar a histéria”, disse, na ocasido.
Al

Branddo ficou emocionado ao receber uma placa e ainda houve tempo para todos cantarem um “Parabéns para Vocé” em
comemoragdo ao aniversario do Sincor-RJ, que completou 91 anos de fundacdo naguele mesmo dia.

Veja, abaixo, o texto da placa:
“Presidente Henrique Jorge Duarte Brand&o, agradecemos por seu Empenho e Dedicacdo a frente do nosso Sindicato.

Com os seus valores de Integridade, Inovacdo, Qualidade, Trabalho Incansavel, Espirito Empreendedor e Entusiasmo, contagiando
atodos nés, o SINCOR-R] cresceu e se consolidou como a principal entidade representativa da categoria dos Corretores de Seguros
do Brasil.

Obrigado pela sua Lideranca e por compartilhar conosco o seu Conhecimento e Sabedoria!”




Cicero Brandao - Filho

“Falar do meu pai sempre foi muito facil. Um
homem um tanto quanto simples, mas ao
mesmo tempo dificil de decifrar e tirar algo. Mas
sempre com o senso de justica muito calibrado.
Sempre foilindo ver o carinho que ele tinha pela
familia, pensava em tudo 10 passos a frente,
protegia do seu melhor jeito. Muitas vezes a
gente ndo entendia suas decisGes e chegava
até a discutir sobre, mas no final, tudo parecia
tdo simples... como que ndo conseguiamos
ver? Esse era um dos poderes de Henrique
Branddo. Homem de muitas histérias. Obvio,
era um poc¢o de sabedoria. Para quase tudo
tinha uma passagem vivida que se comparava e
dava pra tirar uma licdo. Resolvia tudo na hora.
Se ndo, era para ja. Sem enrolar, mas tudo no
seu tempo. Foi exemplo e continua sendo. Para
nos, pra todos que cultivam carinho por ele e
principalmente aqueles que tinham coragem
de menospreza-lo.”

Leandro Brandao - filho

Mesmo na auséncia fisica do meu pai, carrego
seu legado de amor, forca e sabedoria dentro
de mim, lembrando-me de que posso enfrentar
desafios, alcancar meus sonhos e construir um
futuro brilhante, honrando sua memdria a cada
passo”.

Erika Brandao Gleiche - filha

Aos 20 anos e me dedicando ao ballet, fui
surpreendida com a seguinte pergunta do
meu pai “filha, por que vocé nao faz o curso de
habilitacdo de corretor de seguros? Construi o
Grupo Assuré com muito sacrificio e vocé pode
se beneficiar disso um dia. Ndo custa nada
tentar.” Naquele momento, ndo compreendi a
razao do pedido, considerando que meus dois
irmdos mais velhos ja atuavam na empresa.
Contudo, pelo brilho nos seus olhos percebi
0 quanto aquilo era significativo para ele.
Movida por esse sentimento, decidi aceitar
sua sugestdo, como ja era de meu costume.
Nem preciso dizer o quanto eu gostei de tudo
que aprendi nesta oportunidade. Foi nesse
momento que realizei que o Henrique Brandao,
meu pai carinhoso, divertido e superprotetor
era também um mito no mercado de seguros.
Longe de me intimidar com o peso de carregar
seu sobrenome e ingressar no setor de seguros,
senti-me honrada em ter a oportunidade de
estagiar com uma referéncia no mercado de
seguros e uma das pessoas que mais amo.
Desde entdo, vivenciei inUmeros aprendizados!
Em cada reunido, em cada conversa, era sempre
uma aula do mercado, de relacionamento com
o cliente e ao final do dia, era sempre tempo
de uma reflexdo ou pensamento em relacao
ao que foi possivel extrair daquela experiéncia.
Meu pai, além de ser um amado mentor pessoal
e profissional, também me mostrou o que é um
casamento feliz, a importancia de cuidar da
familia, o valor das coisas simples, aimportancia
da nossa palavra e quao gratificante era ser avd
- minhas filhas que o digam!

Meu pai atleta, incansavel em seus objetivos,
a figura mais engracada da mesa, o amigo dos
meus amigos, sempre disposto em um “paaaai,
me ajude!” ......serei eternamente grata a vocé,
por todo amor, toda amizade, torcida e suporte
em todos os meus planos. Eramos uma dupla
e tanto! Seguirei firme a caminhada, honrando
seu legado mantendo vivo aquele brilho nos
olhos que um dia vi em vocé e que agora
reconheco brilhando em mim. Te amarei por
todo sempre!
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Henrique Brandao Junior - filho

Muita coisa tem passado pela minha cabeca
desde entdo ... eu tinha um amigo tdo grande
que as palavras se perdem e o coragdo se
enche de lembrancas que o que penso é que ele
esta voltando a qualquer momento contando
historias de uma forma que s ele sabe contar
e encantar.

De tudo que vivi e aprendi tenho a certeza que
ele fez o possivel pra deixar seu legado pra que
eu pudesse dar continuidade e levar a frente
suas intencgodes.

Um dia almo¢ando em Sdo Paulo com ele um
dia desses que paramos e prestamos atencao
naquilo que realmente importa que o simples
fato de estar com meu Pai trocando e falando
como adulto, Pai, filho e principalmente como
amigos.

Pai, da onde estiver pode ter certeza que por
aqui esta tudo bem, que vocé deixou tudo como
quis e estarei protegendo 0s nossos e levando a
frente tudo que construimos juntos.

Muito obrigado! Gratiddo ndo prescreve e sou
grato!

Dyogo Oliveira, presidente da CNseg

Enfatico, visionario, polémico e, sobretudo,
intransigente na defesa dos interesses dos
corretores de seguros, Henrique Jorge

Duarte Branddo foi um pouco de tudo isso
em seus quase 57 anos de uma carreira

empresarial vitoriosa de corretor de seguros
e de lider sindical. Dedicou-se, com paixao, ao
debate sobre as formas de ampliar o consumo
de seguros, identificando imperfeicdes de
mercado, quer na oferta, quer na distribuicao
de produtos.

Foi lider em todos os sentidos, mas antes uma
voz vibrante na defesa dos interesses dos
consumidores.

Armando Vergilio - presidente da Fenacor

Neste momento tdo triste, manifesto a minha
solidariedade a familia e amigos do grande lider
Henrique Brandao.

As vezes divergimos e em muitas outras
concordamos, mas, por muito tempo e emvarias
ocasides, lutamos juntos as mesmas e duras
batalhas, lado a lado, e pude testemunhar de
perto o quanto ele foi combativo, incansavel e
obstinado na articulagao dos interesses do setor
e especialmente dos Corretores de Seguros.A
ele meu eterno respeito, reconhecimento e
homenagem!



CAPEMISA

CAPEMISA Sequradora homenageia Henrique Branddo

Executivos da empresa relembram carreira e agdes de uma lideranga
histérica em mais de 50 anos no mercado de Sequros

Ndo existe mercado de Seguros sem o Corretor. Sua presenca é unica e fundamental para
conhecer, conscientizar e cuidar do bem-estar e seguranca de seus Clientes. Esse profissional -
deve-se sempre destacar - tem uma fung¢do social muito importante, de democratizar o acesso as
informacdes, de sensibilizar as pessoas e contribuir para estimular uma cultura de protecao.

Para a CAPEMISA, é um parceiro importante em seu processo de vendas porque atua como um
consultor: € quem mais conhece os Clientes e quem melhor pode mapear suas reais necessidades
e 0S momentos mais convenientes para que a empresa esteja presente.

Profissionais como Henrique Brandao, falecido em fevereiro, marcam a histéria do setor. Com
mais de 56 anos de profissdo, deixou seu nome na memoria de quem trabalha com Seguros. Ativo
e sempre em sintonia com as demandas dos Corretores, além de presidente do Sincor-R] e vice-
presidente da Fenacor, foi presidente da Assuré Administracdo e Corretagem de Seguros e membro
titular do Conselho Nacional de Seguros Privados (CNSP) e do Conselho de Recursos do Sistema
Nacional de Seguros Privados, de Previdéncia Privada Aberta e de Capitalizacdo (CRSNSP), nomeado
pelo presidente da Republica, reconduzido ao posto trés vezes.

“Henrique foi um parceiro do setor, de seu desenvolvimento, de mostrar a sociedade o quao
valioso é o trabalho do Corretor. Acompanhou as mudancgas na economia e no comportamento dos
profissionais por mais de meio século e seguiu sempre pensando no que era melhor para eles em
seu contato diario com os Clientes”, analisa o Presidente da CAPEMISA Seguradora, Jorge Andrade.

O trabalho de Henrique Brandao é reconhecido em todo Brasil. “Henrique circulava por todas as
esferas do mercado de Seguros. Era incansavel, uma fortaleza a favor dos Corretores. Era um lider
atuante, critico e, acredito, inspirou geracdes ao longo de sua carreira, deixando um legado para
todos”, destaca o Presidente do Conselho de Administracdo da Companhia, Laerte Lacerda.

“Henrique Branddo sempre se destacou como uma figura empreendedora e comprometida com
o aprimoramento do mercado de Seguros. Sua lideranca visionaria contribuiu significativamente
para o desenvolvimento do setor, deixando um legado que sera lembrado por muitas geracdes.
Além de sua notavel carreira profissional, era um pai de familia exemplar, e ndo se cansava de
mencionar sua esposa e seus filhos em suas falas. Sua paixdo pelo trabalho e a defesa incansavel
dos interesses dos Corretores de Seguros em todo o Brasil mostram o comprometimento e a
integridade que marcaram sua trajetéria”, afirma o Diretor Comercial da CAPEMISA, Fabio Lessa.

Os executivos sao unissonos em reconhecer a falta que Henrique Brandao fara. Mas acreditam
gue um bom profissional como ele escreve uma histéria na vida das pessoas com quem conviveu,
marcando a¢des presentes e comportamentos futuros. Em nome dos Corretores de Seguros,
agradecem ao ex presidente do Sincor -RJ pelos seus feitos em vida e, comprometidos, olham o que
esta por vir: uma historia de sucesso de mais de meio século seguira impactando o crescimento e o
fortalecimentos dos Corretores de Seguros por muitos anos.
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Luciano Soares - CEO da Icatu

“O Henrique foi uma grande lideranca do
mercado, e 0 seu impeto e garra em defesa dos
corretores, em especial do pequeno Corretor,
sempre estiveram presentes. As suas lutas
e preocupacbes nos deixam um legado de
respeito e de reconhecimento ao importante
trabalho dos corretores, profissionais focados
em trazer protec¢do para a sociedade.”

Roberto Santos - presidente do Conselho da
CNseg

Conheci o Henrique no inicio dos anos 90
quando participei pela primeira vez da diretoria
do Sindseg RJ. Fiquei muito impressionado com
sua desenvoltura no meio politico, em especial
na ocasido em que o mercado segurador fez
uma importante doacdo de veiculos para a
secretaria de seguranca do Rio.

Como diretor de seguradora, muitas vezes o
Henrique me ligava paraintervirem questdes de
sinistros e aceitacdes de Corretores pequenos
e grandes, sem distincdo. Muito enfatico e
enérgico, mas sempre muito coerente. Mais
tarde como lider institucional do Sindicato
e CNseg, estivemos lado a lado em diversas
situa¢des defendendo questdes importantes.

Rivaldo Leite - CEO da Vertical Porto Seguro

“Recebicom muito pesaranoticiadofalecimento
do querido e admirado Henrique Branddo.
Parceiro de grandes negoécios, conselheiro
e um amigo da vida. Com certeza fara falta
ao mercado como um todo, em especial, ao
mercado carioca.”

Marcio Coriolano - Conselheiro Consultivo
da CNseg

“Henrique Brandao foi um grande amigo. Nao
tendo ele papas-na-lingua, nossas intera¢des
nem sempre foram convergentes. Podia
ser simples nos seus habitos, porém, era
dotado de um intelecto sofisticado, capaz de
antever situa¢des e propor rapidas solugdes.
Muitos, como eu, que puderam conviver mais
proximamente com o HB, recordam as suas
ligacdes a qualquer hora do dia ou da noite.
Deixou uma legido de seguidores. Devemos
preservar o seu legado. Que Deus o receba e
guarde!”

Patrick Larragoiti

“Tive 0 grande prazer e honra de compartilhar
toda minha carreira profissional de mais de 40
anos no mercado com o Henrique Brandao e
sobre suas varias facetas. Primeiro o Henrique
como empreendedor de sucesso, dedicado em
proteger seus clientes. Também o Henrique
como lider setorial, promovendo o setor de
seguros e a defesa dos Corretores. E finalmente
o Henrique como pai de familia. Vamos sentir
muitas saudades de uma pessoa tao querida!

Nilton Molina - MAG

Perdemos o Henrique Branddo. Morrer
todos nds morremos um dia, mas no caso de
alguns, essa certeza da natureza, vem antes
da hora, é exatamente o caso do Henrique.
Para nés, parceiros de negdcio, a auséncia de
um companheiro das grandes lutas do nosso
mercado, mas a grande perda mesmo sera
para o mercado de seguros. Henrique fara falta,
e € por isso que meu sentimento é que ele foi
embora antes da hora.



Hugo Leal - deputado

Recebi com muito pesar a noticia do falecimento
do amigo Henrique Branddo. Grande ser
humano, Branddo trabalhou durante 56 anos
como corretor de seguros. Lider nato, sua
atuac¢ao o conduziu a presidéncia do Sincor-RJ
e vice-presidéncia da Fenacor. Esta militancia
nos aproximou pelas causas de interesse da
categoria e pelos principios que defendiamos.

A morte de Branddo é uma grande perda para
o setor e para todos seus amigos, familiares e
admiradores. Descanse em paz meu amigo e
lider!

Ivan Gontijo - presidente do Grupo Bradesco
Seguros

“Henrique Branddo entra para a histéria como
um dos grandes nomes do mercado segurador
do Rio de Janeiro e do nosso pais. Querido e
respeitado por todos nds, foi dono de uma
admiravel trajetéria de quase seis décadas de
atua¢do no setor, marcada por sua lideranca
ativa, visdo empreendedora e sobretudo, pela
defesa incansavel dos corretores, na busca
constante pela valorizacdo dessa atividade tao
importante para que a prote¢do do seguro
chegue a sociedade. Deixa um valioso legado de
contribuicdo para o fortalecimento da cultura
do seguro.

Edson Luis Franco - presidente da FenaPrevi
e CEO da Zurich

“Falar de Henrique Brandado é falar, também, da
histéria do setor de seguros no Brasil. Brandao
foi uma pessoa extremamente comprometida
em todas as discussdes importantes do

segmento, buscando sempre o fortalecimento
dos Corretores, em prol do desenvolvimento do
mercado.

|

o e

O legado deixado por ele € motivo de gratidao e
de inspiracdo para todos.

Antonio Cassio dos Santos

“Conheci o Henrique Branddo em meados de
2000. Nosso relacionamento foi imediatamente
marcado por muito profissionalismo, que com
o tempo se estendeu a construcdo de uma
amizade pessoal e, por fim, relacionamento
familiar. Henrique é o que podemos chamar de
um “self-made man”. Um homem que veio de
baixo, lutou para chegar onde chegou, sendo
uma das maiores personalidades, por décadas,
do mercado e um dos Corretores mais ativos e
criativos na forma de lidar com pessoas.

Quando chegar a minha hora, gostaria de
reencontra-lo para falar, rir e recordar dos
momentos vividos.

Manoel Peres - presidente do Grupo Bradesco
Saude

“Sua trajetoria ao longo de quase seis décadas
de atuacdo fortaleceu a profissao de corretor e
o0 mercado de seguros. Henrique Brandao teve
relevante papel no histérico de evolu¢des da
nossa atividade, especialmente como lideranca
vital das grandes questdes que envolvem
0 engajamento dos corretores. Que o seu
exemplo seja seguido, replicado e continue
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influenciando positivamente os profissionais
da area de seguros. A Bradesco Saude lamenta
profundamente a perda. Ao mesmo tempo,
nos sentimos honrados pela parceria tao
importante que tivemos, e que fez a diferenca
na vida de tantos brasileiros.

Luiz Lucena - ex-diretor do IRB

“Infelizmente, ndo me julgo a pessoa adequada
para falar sobre a trajetéria e influéncia do
amigo Henrique para com o mercado de
corretores, tendo em vista que fui executivo de
seguradora e resseguradora. Nessa ocasido,
na AIG, conheci Henrique, presidente e sécio
da Assurré. Construimos, entdo, uma relacao
de respeito mutuo e amizade que se estendeu
até o presente. Posso afirmar que Henrique
foi um profissional exemplar, admirado pela
maioria dos profissionais de nosso mercado de
seguros.”

Antonio Trindade - presidente da FenSeg

“Conheci Henrique Branddo quando eu
comecava a minha carreira em seguros ainda
no Rio de Janeiro uns 45 anos atras. Henrique
sempre se mostrou um profissional que sabia
onde queria chegar e trabalhou com dedicacao
para conquistar o merecido reconhecimento
profissional. Seu legado permanece, formou
filhos e equipe para que sua marca permaneca
em nossa lembranca.

Jayme Brasil Garfinkel - Porto Seguro

Todos sabem que tivemos uma carreira ao
mesmo tempo no mercado todos esses anos.
Vivemos o Conselho Nacional de Seguros juntos,

e os sindicatos respectivos. E o Henrique € uma
dessas pessoas que a gente ndo acredita que
um dia possa vir a falecer. Eu lamento muito
e queria transmitir meus sentimentos para a
familia.

Marco Antonio Messere Gongalves - MAG

Exemplar marido, pai e amigo. Sempre amigo
dos seus amigos. Lider nato, empresario de
seguros que acreditava na atividade e era
apaixonado pelo seguro, incansavel defensor
da categoria e defensor do mercado de seguros.
Seu legado é e sempre sera muito importante
para o mercado de seguros. Trouxe para a
comunidade do seguro a discussao propositiva,
sempre objetivando o melhor para o mercado
e para os corretores! Descanse em paz, meu
amigo!

Alexandre Vilardi - vice-presidente da Icatu

“Henrique deixou um legado inestimavel
para a nossa industria. A paixdo pela causa
dos pequenos corretores, especialmente



Henrique Jorge
Duarte Brandao

09/11/1950 - 12/02/2024

Henrique Brandao € um exemplo de que o legado é uma
heranca que nao tem preco. Vai muito além disso e carrega
consigo um valor imensuravel. Henrique nos inspirou,

foi exemplo de profissional, ser humano e, com brilhantismo
singular, escreveu seu nome na histéria do mercado de seguros.

Deixou sua marca por onde passou, inclusive, na SulAmérica.

Saiba, Henrique, que nosso proposito de melhorar a vida
das pessoas também se inspira em voce.

Ao grande parceiro, amigo e profissional,

a nossa eterna admiragao. |

SulAmérica



©
Q.
c
3]
]
T
©
-
O
&)
©
=

C) SINCOR-RJ PREVIDENCIA & SEGUROS e N° 694

no auxilio aqueles em inicio de carreira que
enfrentavam desafios e adversidades, era sua
marca registrada. Sua lideranca trouxe avan¢os
importantes para o setor de seguros ao longo
dos anos, ajudando a tornar nosso mercado
pujante e respeitado.

Alexandre Nogueira - diretor de Marketing
do Grupo Bradesco Seguros

Branddo foi um entusiasta da protecao. Exerceu
com maestria o nobre oficio do Corretor
de Seguros, em sua capacidade singular de
entender a necessidade do outro e levar a
solucdo que possibilita a familias e empresas
seguirem com tranquilidade em seus sonhos
e projetos. E se notabilizou, ao longo de uma
trajetéria que se entrelaca com a do préprio
mercado do Rio de Janeiro por quase 60 anos,
como lideranca fundamental na defesa dos
corretores e do desenvolvimento do nosso
setor.

Fabio Maia - diretor da Assim Saude

“O Henrique foi um profissional muito
respeitado pelo mercado que lutou a vida
inteira pelos Corretores de Seguros! Algumas
caracteristicas moldaram o carater do
Henrique, como amizade, companheirismo,
empreendedorismo, foco, generosidade,
motivacao, resiliéncia e visdo. Tudo isso, aliado
a uma personalidade forte, tornou o Henrique
Branddo um dos iconicos lideres do setor de
seguros no Brasil, deixando um legado muito
importante. Que ele descanse em paz!

Allianz Seguros

Henrique Branddo foi uma das principais e
mais atuantes liderancas do nosso mercado.
Desde a década de 60, era respeitado por toda
a categoria, em func¢do de seu intenso trabalho
em defesa dos profissionais. Sua atuacao
sempre representou a paixdao que 0 empresario
tinha pela profissdo, deixando um legado
de grande relevancia para o aprimoramento
do setor de seguros no Brasil. Lamentamos
profundamente esta grande perda.

iris Sampaio - Corretora

“Falar de Henrique Branddo é contar a histéria
da luta sobre o desenvolvimento do corretor

de seguros no Brasil, a frente do Sincor-RJ, que
é a casa do corretor de seguros. As memorias
que guardo sdao de um homem determinado e
comprometido, todos os dias, para o dialogo e
estreitando lagos entre seguradoras, governos
e corretores. Viva nosso grande lider!

Jorge Nascimento - Lokal Corretora

Henrique Brandao, um idolo, a maior expressao
do seguro nacional, um homem a frente de
seu tempo, um eterno defensor dos pequenos
corretores de seguros, tinha muita honra em

ser chamado por ele de “bagrinho”, “quem ndo
grita, Deus ndo houve”...

Ronaldo Marques - diretor da Regional RJ/ES
da Icatu

“Henrique foi, antes de um importante parceiro
comercial para a nossa regional, um grande
aliado na luta pelo refor¢co a importancia do
pequeno corretor. Sua dedicacdo incansavel e
paixao pela causa destes profissionais ecoam
como um lembrete constante de que, mesmo
diante dos desafios, a perseveranca e o
compromisso com o bem comum podem gerar
um impacto duradouro na nossa comunidade.”

Helder Molina - MAG

'

O mercado segurador perde um iconelll
Henrique se vai mas seu legado e suas
conquistas para o mercado ficam cada vez
mais presentes entre nos... Com certeza deixa
muitas saudades a familia e a nos amigos, assim
como a responsabilidade de manter a paixao,
0 compromisso e a lealdade pelo mercado
que ele tanto defendia. Que Deus te receba de
bracos abertos!!! Meu carinho a familia!



Emilio Gomes - Corretor

“Durante os ultimos 50 anos, poucos homens
foram tao importantes para o setor de seguros
no Brasil como Henrique Jorge Duarte Brandao.
Com a sua expressiva atuacao a frente do
Sindicato, para o qual foi reeleito por sucessivas
vezes, ele nos deixou um legado de eficiéncia e
integridade, a par de verdadeira amizade e fiel
companheirismo.”

Marcelo Reid - Merrel Corretora de Seguros

“O mercado de seguros do estado do Rio de
Janeiro perde uma grande lideranca. Henrique
Branddo foi uma figura impar na luta de um
espaco melhor e digno para os Corretores de
Seguros em geral, junto ao mercado. Forte,
auténtico, resiliente e um grande exemplo. Uma
honra poder ter desfrutado de sua amizade.

Marcos Silva - diretor Comercial RJ/ES da
Porto

“E com muita tristeza e pesar que recebi a
noticia do falecimento do Henrique Brandao,
profissional e amigo exemplar que irad deixar
saudades. Registro meu imenso respeito,
reconhecimento e agradecimento por toda sua
trajetdria e contribuicdo ao mercado.

Luiz Antonio Martins Lacerda - Corretor

A trajetéria desse personagem incansavel e
marcante muito representouparaos Corretores.
Ele fez de tudo, muitas vezes sacrificando sua
vida pessoal familiar, ndo medindo esforcos,
nem recursos em suas idas e vindas a Brasilia,
conscientizando parlamentares e outras
autoridades para que o Corretor de Seguros
tivesse o0 reconhecimento de sua profissao.
Merece e deve ser sempre lembrado.

Leila Nogueira - gerente Comercial da HDI
Seguros

“Henrique Brandao foium profissional dedicado,
incansavel e apaixonado pela profissao.
Gratiddo pela oportunidade de aprender com
ele. Que o legado deixado por ele sirva de
inspiracdo aos seus sucessores para evolucao
da industria do seguro no Brasil. Que Deus |lhe
ampare na vida eterna!

Leonardo Freitas - diretor Comercial da
Bradesco Seguros

Henrique Branddo foi muito mais do que
um grande profissional, ele foi um defensor
incansavel dos interesses dos Corretores,
uma figura impar que dedicou sua vida
ao fortalecimento e progresso do setor.
Sua lideranca marcante e visdo estratégica
contribuiram  significativamente para a
consolidagdo dos Corretores como pecas
fundamentais no mercado de seguros. Sua
sabedoria e paixdo pela profissdo serviram
como inspiracdo para muitos, moldando nao
apenas o presente, mas também o futuro dos
profissionais de seguros no Brasil.

Luiz Henrique - Kinho - Sincor-R] Volta
Redonda

“Emuito facilfalar de minhaadmiracdo e gratiddo
por ter conhecido e convivido com Henrique.
Essa gratiddo em primeiro lugar a Deus e aos
seus familiares que o cederam e permitiram
dividir seu amor com todos nds amigos e
profissionais da area, dedicando grande parte
de sua vida. Certo de que seu legado sera
lembrado com alegria dos momentos que
nesse plano terreno convivemos, até que um
dia possamos nos reencontrar.”

Pedro Thimoéteo - Assuré

Conheci Henrique Branddao em 1985, quando
iniciei minha vida profissional no Grupo
Assuré. Meu eterno lider. Um ser visionario que
sempre me impressionou positivamente. Suas
maiores caracteristicas eram a coragem, forca
de vontade, garra, determinacdo e espirito de
equipe, além de sua impressionante capacidade
de antever o futuro. Fica como seu legado maior
o ensinamento de que tudo o que fazia era com
muito amor. Amor a vida, a familia, a profissao,
a empresa, aos clientes, aos amigos e parceiros
de trabalho.

LF Luiz Fernando - Corretor

“Lamento a passagem do HB, cuja lideranca
marcou mais de 33 anos de lutas e conquistas
para nossa categoria. Seu legado sera eterno.”
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Marcio Benevides - diretor Executivo da

Zurich

“Henrique Branddo foi uma inspiracdo para o
setor de seguros, em especial para os corretores
fluminenses. O legado inestimavel de Branddo
em busca do fortalecimento do mercado e no
apoio aos profissionais da area seguird como
referéncia de todos que atuam no setor no
Brasil.”

Rodrigo Braga - Corretor

Um grande lider, revolucionou o mercado de
seguros! Tinha um carinho imenso por elel
Muito triste essa noticia, o mercado de seguros
em geral perde um grande lider! Que Deus o
receba de bracos abertos e console toda a
familia! Vai descansar meu amigo. Seu legado
ficara para sempre!

Vania Mezzonato - Jornalista

“Henrique Branddo foi uma das pessoas
mais intensas que eu conheci. Sem rodeios,
sem meias palavras e sem procrastinagao,
ele dizia o que pensava de forma direta e
franca, independentemente de quem fosse o
interlocutor. Esse seu jeito de atuar marcou
nosso convivio ao longo dos 25 anos. Henrique
tinha a coragem e a determinacdao de um
gigante, mas carregava no peito um coracao de
menino.”

Jorge Clapp - jornalista

Prezado Deus, rogo que receba muito bem esse
cara que esta chegando ai. Nem precisa tapete
vermelho, porque Henrique Branddo sempre
foi humilde demais para gostar disso. Amava
mesmo era um bom papo, sempre tratando

todo mundo de forma igual, estampando no
rosto um largo sorriso, nunca frio e protocolar,
como se Vvé por ai. Até o toque de celular tocava
o hino do time. Sem falar das “interjei¢des” (ta,
alguns chamam de “palavrao”) que soltava de
forma enfatica para fortalecer seus argumentos.
Sempre o ouvi falar dos pequenos Corretores,
muitas vezes, ao longo de entrevistas. Achava
que fazia parte de um discurso. Mas, descobri
que, na verdade, era um mantra que entoava
com fervor e paixao. Ah, Deus, embora ele
tenha sido um grande empresario e lideranca
destacada do mercado, por favor ndo o coloque
na ala dos poderosos ai em cima. Com certeza,
vai preferir ficar em uma mesa com gente como
a gente, discutindo futebol e amenidades. Por
aqui, a gente vai cuidar do legado dele, pois o
querido HB merece todas as homenagens e
carinho!

Daniel dos Anjos - DDC Seguros

“O que falar do Henrique Brandao? Daria para
escrever um livro, pois foram muitos os bons
momentos. Nunca me esquecerei da frase que
ele dissera quando eu assumi a delegacia do
Sincor-R) em Niteréi: “Lealdade a gente conhece
no olhar”. Foi isso que me falou e trago como
exemplo para a vida.

Ele foi um icone para mim e para muitos. Dono
de um coracdo que nao cabia nele.

Se temos uma profissdo de valor hoje, devemos
grande parte ao Henrique Branddo, que
batalhou incessantemente até o ultimo dia para
valorizar o Corretor de Seguros. Obrigado, meu
amigo! O seu legado ficara para sempre.

Octavio Perissé - Presidente do Conselho do
CVG-RJ




o Segvro dq¢ Vida
s D0 SEGURO 0 objeta gyocte segurg & 93Nty o
hos) seu(s) beneficiriage), caso ocorra algm dos
tado.

Dagﬂe"to de uma indenizz
ever0S Cobertos pelas gara

2 - CONCEITO DE ACIDENTE PESSOAL Para os fins dete *€Qurg cnsidera-se ‘acidente

perfeitamente caracterizada, excusio @ fite #emo, spiy, involuntario e viole ;
que, por 5i 50, e independentemente fe quest Bei® o i ﬂIE
permanente total ou parcial do SES B350 ¢,2amento médico o

&3

luem-se, ainda, no concell

B0do o sequrado ficar sujeito ;

wpe

oberto; =

st

VIVA UM PRESENTE :
SEM MEDO DO FUTURO, ' glinfeccses
COM SEGURO DE VlDA j— '*'.lf-

E PREVIDENCIA. . i frente |
: h T, L <) \l

4 i
e
7 B

=

E M AG ESPECIALISTAS EM PROTEGER

securos SEU FUTURO, HOIJE.

SAIBA MAIS EM:
MAG.COM.BR




©
Q.
c
3]
]
T
©
-
O
&)
©
=

C) SINCOR-RJ PREVIDENCIA & SEGUROS e N° 694

Eu sou um admirador de longa data deste
verdadeiro guerreiro. Comecei a minha
carreira e admirava a sua desenvoltura e
firmeza no comando do Sincor-R] por um longo
periodo. A Assuré tornou-se uma poténcia e
obteve reconhecimento de todo o mercado,
demonstrando a sua enorme capacidade de
gerir negocios de seguro.

Na presidéncia do CVG-R] fiz questdao de
prestar todas as homenagens possiveis a esse
parceiro e amigo! Os seus ricos ensinamentos
permanecerao entre nos.

Luciane Lyrio Caldeira -
especialista em seguro

advogada

Henrique Branddo foi sempre gentil, afetuoso
e disposto a auxiliar aqueles que necessitavam.

Eu tive a sorte de contar com sua generosidade,
tanto navida pessoal quanto na profissional. Foi
ele quem, em um momento bastante dificil de
nossas vidas, devolveu ao meu pai, Leil Caldeira,
ex-superintendente do Sincor-RJ, a dignidade e
a alegria de viver.

Em minha vida profissional também ndo foi
diferente, ao fazer parte do Dep. Juridico do
Sindicato, tive o privilégio de conviver com essa
pessoa extraordinaria, e posso afirmar que ele
marcou minha trajetéria, forjando a pessoa que
sou hoje.

Fernando Agre - corretor

“Henrique foi e serd quem mais deu voz e vez
aos corretores de seguros. Apaixonado pela
profissao. Trabalhar com ele no sindicato
foi uma época de muito aprendizado. A tua
religiosidade e o amor a familia era algo
marcante.”

Gabriel Portella

“Escrever sobre o Henrique é tentar definir em
poucas palavras a relagdo de uma vida.

Sou muito grato por ele ter sido colocado no
meu caminho e de toda a amizade verdadeira
que entre nés se construiu. A homenagem
do Sincor tem um significado muito especial.
E a homenagem da categoria que ele tanto
defendeu e que por ela tanto fez. Sua lideranga,
ousadia, a defesa apaixonada e intensa de cada
tema como se fosse um jogo que s6 terminasse
na prorrogacdo, marcaram sua trajetdria
profissional e pessoal.

Gilberto Vilela - Plataforma Assessoria de
Seguros

“E com coracdo enlutado que registro a
minha homenagem ao amigo e lider maior
dos Corretores de Seguros, o inesquecivel
Henrique Brandao. Ao longo das mais de cinco
décadas de atuacdo e no comando sindical
transformou-se numa lideranca firme, corajosa
e fiel a nossa categoria, com foco especial nos
pequenos e médios corretores de seguros que
usufruiram do seu apoio incondicional sempre
gue necessario.

Obrigado amigo e lider Henrique Brandao!
Ricardo Iglesias - Centauro-ON

Falar do amigo Henrique Branddao me levaauma
viagem no tempo voltando ao inicio dos anos
80. Desde entdo criamos uma conexao muito
forte. Os anos se passaram e cada vez mais
reafirmamos esta nossa amizade e respeito.
Muito obrigado pela tua amizade e espero
seguir com Erika, Junior e todos da tua grande
“familia” que seguiram seu trilho e levarao tua
historia adiante!

Jonas Marques - Corretor

Henrique ndo apenas passou pela vida. Ele
viveu com uma intensidade e propoésito que
poucos conseguem igualar.

Asuagenerosidade e coragem eraminabalaveis.
Nunca hesitou em estender a mao para ajudar.
A sua atuacdo como lider deixou uma marca
indelével. Para mim, vocé foi mais do que um
amigo; foi um irmao mais velho.

A sua auséncia deixa um vazio imenso, mas
também um legado de carinho, compaixao e



luta por um mundo mais justo que nos inspira
a continuar seu trabalho.

Alvanir Macedo - superintendente Regional
da Excelsior Seguros

Henrique Brandao foi e sempre sera lembrado
por todos nds do mercado de seguros brasileiro
como um grande lider.

Contribuiu de forma significativa para a
democratizacdo do seguro em nosso pais,
mas principalmente para que os corretores
de seguros fossem reconhecidos como
importantes agentes de nossa sociedade e
de nossa economia. Em nome da Excelsior,
agradecemos por todo legado e parceria ao
longo de todos esses anos.

Synval Vieira Filho - corretor

“Henrique Branddo, vocé sempre foi uma
grande fonte de inspiragdo e coragem para
todos os pequenos corretores. Suas ideias, seus
conhecimentos e as lutas pela categoria serao
eternizadas e ficardo para sempre. E desejo
que sua alma alcance paz eterna.”

Marineu dos Reis - Corretor

Obrigado pelos ensinamentos de atua¢dao no
segmento, pelos preciosos conselhos e pelo
exemplo de luta constante pelos nossos direitos
no segmento. Ndo € hora de dizer adeus e, sim,
obrigado pelo convivio profissional em uma
boa parte de sua existéncia!l

Jorge Mariano - Diretor do Sincor-R}

Henrique Branddo foi meu amigo, um irmao
e segundo pai. Como serd o amanhecer

sem a sua ligacdo sem a sua mensagem
quase diariamente. Tinhamos uma relacdao
de cumplicidade. Uma histéria de 44 anos.
Henrique participou de todos os momentos
bons e ruins da minha vida nos ultimos anos,
inclusive nas diversas internacbes dos meus
pais. Sempre esteve presente. Sempre busquei
suas orientacbes pra solucionar problemas,
inclusive para meus negdécios. Tinhamos gostos
distintos, o que nos unia muito. A gente se
gostava muito! Nao tem como ndo lembrar do
meu grande amigo, a cada momento da minha
vida agora. Todos os negdcios que fiz, sempre
pedi a opinido dele. Por muitas vezes, achei
que as pessoas pensavam que eu morava com
0 Henrique. Sempre que encontrava amigo
comum, sempre ouvia pergunta: Como esta
o Henrique? Mande um abraco para ele?” Um
fato relevante foi como nos conhecemos em
1980. Eu estava inaugurando uma agéncia da
Bamerindus, quando o encontrei, com envelope
na mao e falando alto. Dizia que bancos nao
faziam o papel que deveriam para atender o
cliente. Me apresentei, falei da inauguracao
da agéncia e disse que gostaria de ajudar. Ele
concordou. Eu o ajudei a obter os recursos
para conquistar o primeiro grande segurado.
Mesmo o conhecendo naquele dia acreditei
na palavra dele e na avaliacao que fiz. No dia
seguinte, anunciei para ele que a operacao
estava aprovada. A alegria dele foi contagiante.
Disse que aquela ajuda seria relevante para a
Corretora e abriria novas portas.

Amigo, enquanto estiver vivo, lembrarei dos
Nossos momentos. Sao muitas historias!

Tenho certeza de que estd ao lado de Deus
agora! Em 44 anos, s6 o vi praticar o bem e
ajudar a todos que o procuravam. Esteja com
Deus!

Ademir Marins - diretor do Sincor-R}

Vivemos e convivemos todas as fases das nossas
carreiras desde 1973. Como ele sempre dizia:
Ademir é meu amigo ha 50 anos. Dividiamos
quentinha e comiamos pdao com mortadela.
Depois, fui trabalhar no grupo Kemper, onde
HB iniciava a sua producdo. Vez por outra,
chegava correndo, como sempre, dizendo que
precisava fazer alguns pagamentos urgentes. O
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Joppert mandava emitir um voucher com o valor
necessario. Essa era a credibilidade que ele
passava, desde aquela época. Depois fui para a
SegurosdaBahiae, eleme acompanhoulevando
parte de sua produc¢do. A produc¢do cresceu e
fomos muito a Brasilia visitar os Estipulantes.
Fato que ndo pode ser esquecido: a produ¢ao
era grande e a quantidade de cartdes proposta
também.

Entregava-se os cartdes em um dia e no
outro o cheque ja tinha que estar pronto para
saque. Quando ndo dava tempo e o banco ja
com a porta fechada, ele ligava com a aquela
tranquilidade conhecida de todos: Ademirr, o
Osmar so vai sair do banco quando o cheque
chegar. E o cheque chegava. Depois fui para a
diretoria do sindicato, e formamos uma grande
familia, com amizade, carinho, cumplicidade e
principalmente muito respeito. Agora, o6rfdos
desse grande amigo e lider, vamos seguir em
frente e aplicar todos os ensinamentos que ele
nos deixou. Siga em Paz, meu amigo!

Nilo Rocha - diretor do Sincor-R}
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Tive a oportunidade de poucos de conhecer a
pessoa humana e especial desse amigo e lider.
Pude ver com mais profundidade seus atos
de atencdo que tinha com associados ou nao,
sempre lembrando que todos da classe eram
Corretores.

Sempre procurando ajudar, principalmente aos
que tinham problemas de saude, quando ligava
diretamente para os presidentes e executivos
de seguradoras e planos de saude para poder
acolher o pedido dos corretores.

Quando fui eleito presidente do Sincor-R] na
ultima eleicao, aceitei a indicacdo na condicao
de que ele continuasse a participar de nosso
convivio, sendo nossa referéncia e assumindo
um cargo de presidente do conselho nos
trazendo um panorama politico e elucidativo
sobre algumas matérias do mercado.

Claudia Deveza - Presidente da Comissao
Feminina do Sincor-R}

“O Henrique Branddo sera sempre inesquecivel,
ele sempre estava cercado de pessoas. O que
me deixou mais préxima a ele foia oportunidade
gue me deu de criar a Comissao Feminina no
Sincor-RJ. Era um sonho que era sé meu, mas
ele acreditou e mais que isso se orgulhava da
pessoa que me tornei aqui dentro. Essa soma
sempre foi muito importante para as mulheres
no mercado de seguros, pois alavancamos cada
vez mais para nosso crescimento da categoria.
O Henrique sempre estara presente em cada
detalhe dessa nossa jornada. Isso o torna
memoravel e com um espaco gigante no meu
coragao.”

Ruth Honério - advogada especialista em
seguro

Henrique Branddao, homem da alma gentil,
reconheceu meu trabalho, conduta e
posicionamento na lideranca da categoria dos
corretores de seguros tanto na FENACOR como
no SINCOR/R] e na Assuré e, cada discussao,
assembleias gerais e momentos decisorios,
forjaram a advogada que sou hoje.

Coragem, independéncia, sinceridade,
fidelidade, paixao pela profissdo e lideranca
sdo palavras que podemos usar como sinénimo
de Henrique Brandao e que, de alguma forma,



foram introjetadas no exercicio a minha
profissao nesses anos lado a lado.

Deus me deu a oportunidade de conhecer
e aprender com essa grande pessoa que se
chamava Henrique Brandao.

Tenho certeza que minha histéria e gratidao
também é a histéria e gratiddo de muitos
amigos do meu amigo, porque ele acolhia e
cuidava, extrapolava em amor e fé. Obrigada
Senhor. Obrigada meu amigo! Ao mestre, com
carinho.

Affonso d’Anzicourt - advogado e diretor do
Sincor-R}

E com profundo pesar que recebemos a noticia
do falecimento de Henrique Branddo. Neste
momento de dor e tristeza, expressamos Nossas
mais sinceras condoléncias a familia, amigos e
colegas de trabalho de Henrique.

Henrique foi uma pessoa admiravel, cujo
carater, dedicacao e gentileza deixaram uma
marca indelével em todos que tiveram o
privilégio de conhecé-lo. Sua partida deixa um
vazio em nossos coragdes, mas suas memorias
e o legado que deixou serdo eternamente
lembrados e valorizados.

Que neste momento de luto, encontremos
conforto na lembranca dos momentos felizes
compartilhados com Henrique, e que sua
jornada seja lembrada com carinho e gratidao
por tudo o que ele representou para cada um
de noés. Que ele descanse em paz.

Augusto Coelho Cardoso - ex-diretor da
Susep

O meu querido amigo - Henrique Brandao -
meu Presidente - foi sem duvidas um divisor de
aguas em minha vida. Aprendi muito, s6 quem
conviveu com ele sabe o privilégio que era
desfrutar de sua companhia e de suas historias
e ensinamentos.

Aprendi que gratiddo ndo prescreve e que
“caititu” fora do bando vira comida de on¢a.”

Ter um grande amigo é como ter um tesouro
precioso, uma fonte constante de alegria,
conforto e companheirismo. E cultivar uma
conexdo especial que transcende o tempo
e a distancia, tornando cada momento
compartilhado uma verdadeira dadiva.

Mauro Backerinni - diretor do Sincor-R})

“Henrique Brandao, homem admiravel. Tive
0 prazer e a honra de conviver por 25 anos
com este admiravel homem. Sempre assertivo
em todas as suas acdes. Um grande lider, um
grande corretor, um grande chefe de familia,
um grande homem de um carater inigualavel.
Obrigado eterno presidente por ter me
permitindo a oportunidade de sua convivéncia.
Que esteja ao lado de Deus.

Franklin Padrao - presidente da Golden Cross

Henrique era um amigo valioso, companheiro
de mais de 30 anos. Sua habilidade como
negociador era notavel, sempre encontrando
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solucBes para todos os tipo de problema. Como
lider, sabia como ninguém conciliar interesses
diversos de uma maneira extraordinaria. Seu
trabalho incansavel deixard uma lacuna no
mercado, uma auséncia que sera sentida por
todos que tiveram a honra de cruzar seu caminho.

AXA no Brasil

Henrique Branddo representou o Sincor-R] e os
corretores fluminenses com afinco e uma visao
construtiva, buscando a constante evolu¢do do
mercado. Ele nos deixa um legado importante de
alguém que sempre trabalhou para levar o seguro
a mais pessoas. O time AXA no Brasil agradece
por sua contribuicao.

Osir Zimmermann Vieira - diretor do Sincor-R}

O ano era 1991, eu ja sindicalizado desde 1989
por Nilton Garrido, ao qual perguntei “ qual o
nome para o proximo periodo?”. Ele respondeu:
“\ota neste menino, ele é bom, vai motivar este
sindicato e melhorar a nossa profissdo.” E assim
eu fui para a sede do SINCOR, onde cheguei por
volta das 16h. Havia uma fila no corredor e por
volta das 17h fui informado que ndo poderia
votar pois a eleicao encerrava naquele momento.
Comecei a discutir e exigir meu direito a votar.
Junto a outros corretores, fui colocado para dentro
da sede e acabei sendo o Ultimo a votar e votei
duas vezes, como pessoa fisica e pessoa juridica,
na chapa encabecada pelo Henrique Brandao. Ele
venceu por um voto, entdo eu afirmo: o meu voto
foi decisivo. Valeu a pena! Obrigado e descanse
em paz meu lider!

Ronaldo Vilela - diretor-Executivo do SindSeg
RJ/ES

Henrique Branddo conciliava de maneira

excepcionalsuavidade empresario bem-sucedido

com uma atuacao intensa e efetiva em sua
atividade institucional a frente do Sincor R). Um
lider de classe que soube se reinventar ao longo
de sua carreira dedicada a representacao dos
corretores de seguros fluminenses. Sem duvida,
uma lideranca que sempre sera lembrada por
aqueles com quem conviveu por sua dedica¢do
e valorizacdo institucional da sua representacao.

Aldo Rodrigues - Corretor

Faleceu um grande amigo e companheiro de
muitas lutas. Lembro de quando o Henrique
ainda ndo era presidente do Sincor, com sua
pastinha preta subindo de elevador um grande
prédio e descendo pelas escadas oferecendo
de porta em porta um produto de seguro. Teve
no Sincor a oportunidade de fazer uma grande
gestdo, lutando pelos direitos da nossa classe.
Grande amigo, meu presidente!

Marco Antonio Lopes - Corretor

Henrique Brandao foi um grande lider para os
Corretores de Seguros, isso € incontestavel! Para
mim foi além disso. Era aglutinador, generoso,
estava sempre a postos para ajudar a qualquer
um . Ele formou muitos profissionais e lideres
politicos da categoria que atuam no setor. Tive
esse privilégio!

José Wanderley - Corretor

Mesmo que tenha partido prematuramente,
é gratificante saber que seu legado e suas
conquistas continuardo vivas e impactando
positivamente a vida daqueles que tiveram a
oportunidade de conhecé-lo. Que a memoria
e as licdes compartilhadas pelo Amigo querido
Henrique Branddo continuem a inspirar e a guiar
esta e novas geracoes.




Produtos mais modernos na

Previdéncia Aberta

O Conselho Nacional de Seguros Privados
(CNSP) publicou as Resolu¢des 463/24 e 464/24,
que fixam os novos marcos regulatérios
referentes as regras de funcionamento e
0os critérios para operacdo da cobertura
por sobrevivéncia oferecida em plano de
previdéncia complementar aberta e de seguro
de pessoas.

A medida, relacionada  principalmente
aos produtos PGBL e VGBL, tem como
objetivo principal tornar os produtos de
previdéncia complementar aberta e seguro de
pessoas mais modernos, de modo a atender
melhor as necessidades dos consumidores,
criando condi¢des mais favoraveis a formacao
de poupanca previdenciaria no pais e a
ampliacdo da eficiéncia e da competitividade
no segmento.

No caso da Resolucao 464/24, que trata do
VGBL, o normativo, que tem vigéncia imediata,
inclui, ainda, dispositivos que tém por objetivo
manter a higidez do segmento, preservando
a sua natureza tipicamente de incentivo a
formacdo de poupanca previdenciaria.

Em processo de debate amplo e transparente
com a sociedade civil e com participantes
do setor, as normas passaram por consulta
publica e trazem avancos e aperfeicoamentos
relevantes para o desenvolvimento do mercado
de previdéncia complementar aberta e seguro
de pessoas, que atualmente conta com o
montante de cerca de R$ 1,4 trilhdao de reais de
poupanca.

Para o superintendente da Susep, Alessandro
Octaviani, trata-se de um redesenho do
mercado de previdéncia complementar e
seguro de pessoas que deve impulsiona-lo para
um desempenho ainda melhor: “séo normas
qgue fomentam a concorréncia e dao maior

poder de decisdo para o consumidor ao longo
do tempo”.

Octavianiressalta, ainda, que as normas trazem
mais qualidade de informacdo: “o consumidor
passa a ter a riqueza informacional do que
de fato estd contratando, além de possuir
maior poder sobre suas decisbes econdmicas,
com diversas opc¢Bes de escolhas ao longo do
tempo”.

ALTERAGOES

A Susep e o CNSP, neste momento em
que o PGBL ultrapassou 25 anos de sua
criagdo, efetuam uma revisdo dos normativos
de planos com cobertura por sobrevivéncia
(PGBL e VGBL), visando a fortalecer a solvéncia
do mercado, a transparéncia e a adequagao dos
produtos, bem como a defesa do consumidor,
incentivando a criacdo de produtos mais
modernos, que atendam aos interesses dos
diversos momentos de vida do participante,
mas mantendo as caracteristicas de produtos
de longo prazo.

Espera-setambém estimular o desenvolvimento
e a competitividade do mercado de rendas
(annuities), promovendo a oferta de beneficios
com valores mais favoraveis aos participantes.

Dessa forma, os novos normativos foram
pensados de modo a tornar mais atrativa esta
op¢ao de percepcdo de beneficio, considerando
o carater previdenciario dos produtos, no
sentido de incentivar a poupanca popular
de longo prazo, com vistas a resguardar o
bem-estar e a saude financeira do cidadao,
principalmente quando este estiver ja em idade
avancada.

Especificamente sobre as rendas, os normativos
publicados trazem a possibilidade de o

Regulacao
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consumidor definir os parametros da renda
no periodo que antecede o seu recebimento,
escolhendo inclusive se deseja receber o
beneficio desta forma.

O intuito é viabilizar a criacdo de produtos
de carater previdenciario que sejam menos
engessados e mais flexiveis as necessidades
eaomomento de vidado consumidor,
permitindo, porexemplo, que estetenhaaopc¢ao
de usufruir uma renda, enquanto mantém os
aportes ao plano, e possibilite aproveitar taxas
de mercado em momentos favoraveis, além de
definir o tipo e o periodo da renda no momento
da contratagao da propria renda e ndo mais no
momento da contratacao do produto.

Além disso, a nova regulamentacdao prevé a
possibilidade dos planos instituidos, ou seja,
aqueles que preveem uma contribuicdo minima
por parte dos instituidores, estabelecerem
cldusula de adesdo automatica em suas
disposi¢des contratuais.

Onovonormativoreforcatambémaimportancia
na presta¢ao de informacao aos consumidores,
com alertas sobre a adequac¢do dos produtos
as suas necessidades e caracteristicas pessoais,
buscando, por exemplo, alerta-los sobre sua
faculdade em contratar a renda na empresa que
oferecer as melhores condi¢des e ndo apenas
naquela em que estdo os recursos, bem como
sobre ser aconselhavel a reducdo da exposicao
a risco dos investimentos, a medida que se
aproxima o momento de gozo do beneficio.

De acordo com a diretora da Susep, Julia Lins,
“o mercado de sobrevivéncia tem tido evolugdo
constante e consistente ao longo dos anos no
pais e contribuido para uma maior eficiéncia do
sistema financeiro nacional, podendo auxiliar
na reducdo de custos de transacdes, na geracao
de liquidez e, principalmente, no fomento aos
investimentos, alavancando o crescimento
econdmico com aalocagao eficiente derecursos,
gerenciamento de riscos e mobilizacdo de
poupancas de longo prazo no pais”.

Adicionalmente, com a publicacdo da Resolugao
464/24, busca-se compatibilizar a dinamica dos

produtos de acumulacdao aos fins da politica
nacional tributaria exposta na recente Lei
14.754/23, que dispde sobre a tributacdo de
aplicacbes em fundos de investimento no Pais e
darenda auferida por pessoas fisicas residentes
no Pais em aplica¢Bes financeiras, entidades
controladas e trusts no exterior.

Com a nova regra, um segurado nao podera
manter maisqueR$5milhdesemum planoVGBL
quando ele e seus familiares detiverem mais
que 75% das cotas do fundo de investimento
atrelado ao plano.

Tal alteracdo teve por objetivo evitar o
desvirtuamento dos produtos VGBL que, sem tal
restricao, poderiam ser utilizados como forma
de violar o principio da isonomia tributaria que
a Lei pretendeu garantir.

Assim, tal restricdo busca reforcar o carater
securitario e previdenciario dos produtos de
acumulacdo, evitando que o produto VGBL fuja
a sua finalidade.

A Resolucdo 464/24, que disp8e sobre as regras
de funcionamento e os critérios para operacao
da cobertura por sobrevivéncia oferecida em
plano de seguro de pessoas (VGBL), dada
a urgéncia do seu objetivo, possui vigéncia
imediata.

JdaResolu¢dao463/24,quedispdesobreasregras
de funcionamento e os critérios para operacao
da cobertura por sobrevivéncia oferecida em
plano de previdéncia complementar aberta
(PGBL), tera vigéncia iniciada no proximo dia 1°
de abril, quando também devera ser publicada
a sua respectiva Circular.

A Susep estabeleceu um prazo de 120 dias
(até 30 de maio) para que as empresas do
mercado se adaptem a nova norma que exige
0 uso do nome social de segurados em todos
os documentos do setor, incluindo, apdlices,
contratos e certificados, entre outros.

Segundoaautarquia, aexigénciafoiestabelecida
apos “um trabalho conjunto e de amplo dialogo”
com as entidades do setor. Dessa forma, sera



obrigatério haver um campo especifico nas
apolices para a inclusdao do nome social, que é
a designacado que o individuo escolhe para lhe
representar diante dos demais, por entender
gue 0 nome constante em seus registros oficiais
nao condiz com sua personalidade e identidade
de género.

Por meio de oficio-circular encaminhado aos
entes supervisionados e publicado no Diario
Oficial da Unido no dia 31 de janeiro, a Susep
estabeleceuque,apdsoprazoparaaadequacao,
todas as propostas, apdlices, certificados, titulos
e demais documentos contratuais emitidos aos
clientes, deverao conter o campo especifico
para a inclusdo do nome social.

Segundo a diretora da Susep, Julia Lins, a
iniciativa prevé o tratamento adequado e ético
aos clientes: “é uma medida que se destina a
assegurar a protecdo da dignidade humana,
dos direitos da personalidade, da honra, da
integridade moral, da igualdade, da liberdade,
da privacidade, vedacdo de praticas lesivas
degradantes e de discrimina¢ao odiosa”, afirma.

Ela acrescenta que, com essa medida, a Susep
estd dando a garantia de que as pessoas
possuam documentos compativeis com sua
identidade. “Isso evita constrangimentos e

afasta situacBes discriminatorias, das quais,
infelizmente, a populacdo LGBTQI+ é alvo. O
setor de seguros € fundamental na promocao de
politicas de inclusdo e a Susep se compromete a
ter um papel ativo no combate a discriminacao”,

frisa Julia Lins.

A medida esta alinhada a Resolu¢dao 382/20
do CNSP, que dispde sobre principios a
serem observados nas praticas de conduta
adotadas pelas empresas supervisionadas
e intermediarios no que se refere ao
relacionamento com o cliente.

Adicionalmente, a Susep mantém um
amplo e constante dialogo com entidades
representativas do mercado, como a
Confederacdo Nacional das Seguradoras
(CNseg) e a Federac¢ao Nacional dos Corretores
de Seguros (Fenacor), com diversas medidas
de conscientizacdo sobre o tema sendo
recentemente implementadas, a exemplo
de cartilha para orientacdo das seguradoras
sobre o uso de nome social, a elabora¢ao de
questionario de mapeamento do setor quanto
afaculdade do uso de nome social e arealizacao
de webinar com o tema “Diversidade em
Seguros: a Inclusdao LGBTQIAPN+", promovido
pela CNseg e com a participacdo da Susep.

Regulacao




o
°S
U
0
=)
B0
)
7

C) SINCOR-RJ PREVIDENCIA & SEGUROS e N° 694

Novo prazo para adequacao ao Open

Insurance

A Susep publicou a Circular 697/24, que tem
como objetivo principal adequar os prazos
para as novas sociedades participantes
registrarem sua participacdéo no Open
Insurance (OPIN), além de conceder um
periodo de adequacdo as que aderirem de
forma voluntaria.

De acordo com a autarquia, a expectativa
é de que a alteracdo normativa estimule
a entrada de novas participantes no
ecossistema, “aumentando a concorréncia
e a oferta de produtos e servicos adequados
aos consumidores”.

Atualmente,aSusepenquadraassociedades
supervisionadas em quatro segmentos (51,
S2, S3 e S4), de acordo com o porte e a
complexidade das suas operacdes.

As sociedades enquadradas como S1 ou S2,
que participam obrigatoriamente do OPIN
por forca da Resolucao 415/21 do CNSP,
passam a ter um prazo de 10 dias Uteis
para se registrarem como participantes,
contados da data de inicio da producao de
efeitos de seu enquadramento.

Ja as sociedades enquadradas como S3
ou S4 ou as participantes do Sandbox
Regulatorio participam facultativamente do
OPIN.

Nesses casos, a nova circular da Susep
fixou um prazo de 180 dias, ap6s o seu
registro como participante, para que sejam
efetuadas, gradualmente, as adequacles
necessarias a sua plena participacao, como,

por exemplo, a obten¢do de certificados
de seguranca e a publicacdo de APIs em
ambiente produtivo.

A Susep explicou que a concessao do prazo
adicional era uma demanda das insurtechs
participantes do Sandbox e busca fornecer
um prazo justo e razoavel para que essas
supervisionadas sejam estimuladas a
participarem do OPIN, contribuindo com a
democratizacao e a ampliacdo do projeto.

Open Insurance

Na definicdo da Susep, 0 OpenInsurance, ou
Sistema de Seguros Aberto, é a possibilidade
de consumidores de produtos e servicos
de seguros, previdéncia complementar
aberta e capitalizacdo permitirem o
compartilhamento de suas informacfes
entre diferentes sociedades autorizadas/
credenciadas pela Susep, de forma segura,
agil, precisa e conveniente.

Em comunicado, o 6érgao regulador
acentuou que, para entregar esses
beneficios ao  consumidor, o0 Open

Insurance operacionaliza e padroniza o
compartilhamento de dados e servicos por
meio de abertura e integracdo de sistemas,
com privacidade e seguranca. “Dessa
forma, os dados podem ser utilizados, para
desenvolver novos produtos e servicos que
atendam as necessidades atuais e futuras
dos consumidores de seguros, previdéncia
e capitalizacdo, além de integrar com o
Sistema Financeiro Aberto - Open Finance”,
pontuou a Susep.
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Norma disciplina atua¢do do agente

fiducidrio

O Conselho Nacional de Seguros Privados
(CNSP) e o Conselho Monetario Nacional (CMN)
publicaram a Resolu¢do Conjunta 09/24, que
disciplina a atuacao, os requisitos, as atribuicdes
e as responsabilidades do agente fiduciario na
emissao de Letra de Risco de Seguro (LRS) por
meio de Sociedade Seguradora de Propdsito
Especifico (SSPE).

A Susep informou que a norma regulamenta
o art. 9° da Lei 14.430/22, segundo o qual as
regras de atuacdo dos agentes fiduciarios de
LRS devem ser fixadas pelo CNSP e pelo CMN,
em ato conjunto.

De acordo com o texto da resolucdo conjunta, a
nomeacdo de agente fiduciario sera facultativa.

Somente instituicbes financeiras e demais
instituicdes autorizadas a funcionar pelo Banco
Central, que tenham em seu objeto social
a administracdo ou a custédia de bens de
terceiros, poderao ser nomeadas como agente
fiduciario.

Alémdisso, devera constarda LRS aidentifica¢do
do agente fiduciario e sua aceitagdo para o
exercicio da funcdo.

A resolucdo definiu também as regras para a
nomeacdo do agente fiduciario, bem como para
sua remuneragao.

Foiestabelecido que a SSPE deveradisponibilizar
ao agente fiduciario todas e quaisquer
informac¢8es necessarias a execucao de suas
atribuicdes e responsabilidades; e vedou o
exercicio da atividade de agente fiduciario por
partes relacionadas a SSPE.

Por fim, foram definidas as atribuicdes e as
responsabilidades do agente fiduciario de
LRS, sujeitando-os as penalidades previstas na
legislacao aplicavel as instituicdes financeiras.

Segundo a Susep, a norma foi aprovada apés
ter sido amplamente discutida com diversas
instituicdes estatais e representantes do setor
privado, como o Ministério da Fazenda (por
meio da Secretaria de Politica Econbmica,
da Secretaria de Previdéncia e da Secretaria
do Tesouro Nacional), o Ministério da Justica
(representado pela Secretaria Nacional do
Consumidor), o Ministério da Agricultura
e Pecuaria, a Receita Federal do Brasil, o
Banco Central, a Confederacdo Nacional das
Seguradoras (CNseg), a Federacao Nacional de
Seguros Gerais (FenSeg), a Federacao Nacional
de Previdéncia Privada e Vida (FenaPrevi),
a Associacdo Brasileira das Entidades dos
Mercados Financeiro e de Capitais, a Federacdo
Nacional dos Corretores de Seguros (Fenacor) e
a Associacdo Brasileira de Insurtechs.

A LRS é inspirada nos Insurance Linked
Securities (ILS), um instrumento de captacdo
qgue € amplamente utilizado por seguradoras e
resseguradoras no exterior.

Dessa forma, LRS sdo titulos vinculados a uma
carteira de apdlices de seguros e resseguros,
que transmite aos investidores desses titulos
o risco/retorno proveniente das atividades de
Seguro ou resseguro.

Aregulamentac¢do das LRS busca contribuir para
o desenvolvimento do mercado de capitais e dos
mercados segurador e ressegurador brasileiros.
“As LRS podem aumentar a capacidade do
mercado na medida em que pulverizam os
riscos de seguro para o mercado de capitais por
intermédio das SSPE, que emitem e distribuem
esses titulos, além de administrar os ativos
que os garantem. As SSPE podem, por sua vez,
nomear agentes fiduciarios para representacao
dos investidores titulares da Letra de Risco de
Seguro”, explicou a Susep.
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Arrecadacdo dos sequros de pessoas

bate recorde

Ossegurosdepessoasgeraramreceitadaordem
de R$ 62,5 bilhdes em 2023, um crescimento
de 8% em comparacao a 2022. Segundo a
Federacao Nacional de Previdéncia Privada e
Vida (FenaPrevi), esse é o maior resultado da
série historica, mesmo considerando o efeito
da inflacdo (em termos reais), desde 2014.

Desse total, 48% correspondem aos seguros
de Vida (modalidades Individuais e Coletivo),
seguidos por 27% em seguro Prestamista e de
13% em Acidentes Pessoais.

A0 mesmo tempo, 0s seguros com O maior
crescimento no periodo foram o Funeral, Vida
Individual e o de Doencas Graves / Terminais,
que registraram altas de 23,7%, 20,8% e 11,5%
respectivamente. “Os prémios arrecadados
superaram o resultado de 2022, entretanto
muito ainda pode ser feito neste mercado”,
afirma o presidente da FenaPrevi, Edson Franco.

Ele acrescenta que, quando comparado a
outros paises, o Brasil ainda esta aquém de seu
potencial, a participacao dos prémios de seguro
de vida no PIB é de apenas 0,6%. “Estamos
no 41° lugar no ranking da OCDE de 2022
quanto ao volume de prémios de seguros de
vida, considerando 53 nacionalidades. Paises
com PIB relativamente préximo ao do Brasil
possuem mercados de seguro de pessoas com
uma maior participacdo”, frisa Franco

O levantamento feito pela federacdo revela
também que em 2023 foram pagos R$ 15,1 bilhdes
em beneficios a populacdo segurada (sinistros),
resultado 5,7% superior ao aferido em 2022.

O maior crescimento ocorreu nos ramos de
Viagem, com alta de 58,6%; de seguros Dotais

(18,8%) e o de Doencas Graves / Terminais,
cuja variacao foi de 17,6%. “Os resultados
do ano confirmam a relevancia dos seguros
de pessoas para a populagdo, o setor nunca
transferiu tantos recursos a sociedade. Foram
R$ 58,8 bilhdes de indenizacbes pagas entre
2020 e 2023! Destes, R$ 15,1 bilhées somente
no ultimo ano”, destaca Edson Franco.

Ele sublinha ainda que a populacdo segurada
se beneficia cada vez mais da protecao provida
pelos seguros de pessoas. “Os resultados
apontam isso.”, finaliza.

Previdéncia aberta cresceu 8,8% em 2023

A FenaPrevi também divulgou que os planos de
previdéncia privada aberta registraram, no ano
passado, R$ 170,1 bilhdes em captacdo bruta, o
que representou uma alta de 8,8% sobre 2022.

Ja os resgates cresceram em um ritmo menos
acelerado do que nos anos anteriores, fechando
0 ano em R$ 127,2 bilhdes. Descontados os
resgates do total arrecadado, houve captacao
liquida de R$ 42,9 bilhdes, expansdo de 28,4%
em comparag¢dao com 2022 e o melhor resultado
dos ultimos anos.

Os ativos em planos de previdéncia privada
aumentaram 14,2% em 2023, e ja somam R$
1,4 trilhdo, ou seja, o equivalente a 13% do PIB
nacional.

7

Resultado obtido é “animador”

Segundo Edson Franco, o resultado apurado na
previdéncia abertanoano passado“éanimador”
e consolida a tendéncia de recuperacao da
captacao liquida pés-pandemia. “Foram cerca



de 225 mil novos entrantes em 2023, o que
é ainda modesto considerando o déficit de
cobertura da populacdo brasileira e a relevancia
do produto em nossa sociedade, que esta em
rapido envelhecimento”, pontua o presidente
da Fenaprevi.

Ele explica que, de certa forma, os numeros
reforcam a confian¢a dos executivos em 2024.
Contudo, aponta que o maior desafio continua
0 mesmo: levar prote¢cdo para mais pessoas.
“Apesar das questdes socioeconOmicas, é
possivel aumentar o nivel de prote¢do a
renda das familias com os produtos e servigos
existentes a partir de um trabalho de educacao
financeira, comunicacdo e conscientizacao dos
brasileiros”, afirma Franco.

O estudo também acompanha os resultados
por tipo de contratacdo de plano de previdéncia.
Em 2023 foram arrecadados R$ 153 bilh6es em
planos VGBL (Vida Gerador de Beneficio Livre),
0 equivalente a 90% da arrecadac¢do total do
setor.

Os planos PGBL (Plano Gerador de Beneficio
Livre) receberam 8,2% das aplicacBes, ou R$
14 bilhdes, enquanto os demais R$ 3 bilhdes
foram investidos em planos Tradicionais,
representando 1,8% do total arrecadado.

De acordo com a FenaPrevi 2023 foi encerrado
com 14 milhdes de planos de previdéncia
privada. Desse total, 62% foram VGBL, 22% PGBL
e 16% Tradicionais. Ao mesmo tempo, somente
2,8 milhdes sdo planos coletivos, sinalizando
o potencial de crescimento da industria no
mercado de trabalho nacional.

Em termos de participantes, ja sdo 11 milhdes
de pessoas que possuem algum tipo de plano
de previdéncia privada aberta no pais.

Desses, 8,8 milhdes estao em planos individuais,
qgue é quando a prépria pessoa toma a iniciativa
de contratar a previdéncia privada. Outro
indicador em que fica claro a possibilidade
desse mercado avangar mais nos proximos
anos.

Mercado

Susep: mercado avancou 9% em 2023

Dados da Susep indicam que a arrecadagao do mercado de seguros, previdéncia e capitalizagdo atingiu a
marca de R$ 388,03 bilhdes em 2023, representando um crescimento de 9% em rela¢do ao ano anterior.

Segundo o superintendente da autarquia, Alessandro Octaviani, é possivel obter resultados ainda mais
expressivos: “Nosso setor continua pujante e mesmo nas adversidades segue com crescimento acima
de muitos mercados. Conforme previsto no nosso Plano de Regulacdo, a Susep aprofundara em 2024
0 incentivo ao acesso, com a Politica Nacional de Acesso ao Seguro. Apesar do excelente resultado,
temos uma quantidade baixa de pessoas com seguros no pais, portanto temos um mercado imenso a
desenvolver, o que é uma oportunidade rara entre as grandes economias mundiais”, comenta Octaviani.

Outro dado relevante foi que os valores que retornaram a sociedade através de indenizacdes, resgates e
sorteios somaram R$ 221,63 bilhdes em 2023. A Susep lembra que essa soma expressiva indiretamente
foi injetada na economia brasileira.

Ainda de acordo com a Susep, os produtos de capitalizacao tiveram alta de 5,55% na receita de 2023, em
comparacao ao ano de 2022. Foram arrecadados R$ 29,97 bilhdes em 2023.
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FenaSaude reqistra mais de 2 mil
acodes contra os fraudadores

Vera Valente: As praticas fraudulentas causam impactos financeiros
expressivos.

Levantamento da Federa¢do Nacional de Saude
Suplementar (FenaSaude), aponta que, nos ultimos
5 anos, as associadas da entidade abriram mais de 4
mil noticias-crime e a¢des civeis contra fraudadores
de planos médicos e odontolégicos no pais. S6 em
2023 foram 2.042 casos, representando um aumento
de 66% em comparacdo ao ano anterior.

De acordo com a diretora-executiva da FenaSaude,
Vera Valente, esse enfrentamento tem se
intensificado e tem sido fundamental para garantir a
sustentabilidade do setor. “As praticas fraudulentas
comprometem a operac¢do dos planos de saude e
causam impactos financeiros expressivos, exigindo
esforcos continuos para preservar a integridade e
confianga no setor. Sabemos que a maior parte dos
usudrios sdo integros, e nossa intencdo é continuar
convocando a sociedade para se aliar a nés no
combate a fraude. Além das a¢des de comunicagdo,
as operadoras langam mao de todas as ferramentas
e acgBes para investigar e coibir essas praticas
relacionadas para todos”, afirma a executiva.

Osdadosrevelamumaumentode 10vezesnonumero
de noticias-crime e a¢des civeis entre 2019 e 2023.
Na avaliacdo da entidade, o problema se acentuou

principalmente a partir da pandemia, impulsionado
pela digitaliza¢do, sendo os reembolsos uma porta
significativa para essas praticas.

Segundo a FenaSaude, os principais tipos de
fraudes contra planos de saude sdo o uso de dados
pessoais de terceiros, o empréstimo de carteirinha,
o fracionamento de recibo (quando é realizada uma
Unica consulta ou procedimento, mas emite-se mais
de um recibo ou nota fiscal), as informacgdes falsas
na contratacdo do plano, o falso estado clinico e os
golpes virtuais.

CNseg lanca projeto

O projeto “Construindo Seguros para a Transi¢ao
Climatica”, elaborado pela CNseg, em parceria com a
Iniciativa Financeira das Na¢des Unidas para o Meio
Ambiente (Unep Fi), foi lancado dia 28 de fevereiro,
em workshop realizado em Sdo Paulo.

O projeto é uma adaptacdo do projeto Global
Insuring the Climate Transition, tendo o objetivo
de fornecer um melhor entendimento sobre os
processos de avaliagdo dos riscos climaticos sob
a perspectiva da Forca-Tarefa sobre Divulgacdes
Financeiras Relacionadas ao Clima (TCFD, na sigla
em inglés).

Segundo a diretora de RelacBes de Consumo e
Sustentabilidade da CNseg, Ana Paula de Almeida
Santos, a elabora¢do do projeto levou 18 meses e
contou com a participagdo de representantes de 21
seguradoras associadas a CNseg, “posicionando o
setor na agenda de riscos climaticos e de fomentacdo
de estudos e dados".

Também presente ao evento, o presidente da
CNseg, Dyogo Oliveira, afirmou que devido a sua
experiéncia em gestdo de riscos e ao seu importante
papel de investidor institucional, o setor segurador
tem um papel muito importante a desempenhar
no processo de mitigacdo e de gestdo dos riscos
climaticos e sua adaptacdo aos mesmos, inclusive
por meio dos produtos de seguro. “Por essa razao,
somos convidados a participar ainda mais ativamente
da agenda de sustentabilidade no mundo inteiro”,
concluiu.



As ultimas conquistas do grande Lider

Henrique Branddao

Mesmo ja debilitado, o presidente do Sincor-R
encontrou forcas para liderar acdo que culminou
com duas grandes conquistas, que ja estdo trazendo
beneficios diretos para os Corretores de Seguros do
Rio de Janeiro.

A primeira delas € o retorno do Sincor-R] ao quadro
de associados da Fenacor.

Para tanto, integrantes da diretoria do Sincor-
RJ, tendo a frente Henrique Branddo, estiveram
em diversas ocasides na Federacdo até que foi
encontrado o consenso sobre as condi¢des que
viabilizaram esse retorno.

Assim, os Corretores de Seguros do Rio de Janeiro
passam a usufruir alguns servigos disponibilizados
pela Fenacor, incluindo, entre outros, a possibilidade
de se cadastrar ao “Seguro com Corretor”.

Essa ferramenta da visibilidade ao Corretor de
Seguros, pois permite ao consumidor fazer uma
pesquisa antes de escolher um profissional
ou empresa para assessora-lo e orienta-lo
adequadamente na contratacdo de uma apélice,
tomando como base informac¢Ses como as
modalidades em que atua ou a proximidade (bairro,
cidade ou estado).

No portal, € possivel também confirmar dados
relevantes, tais como o cédigo de registro na Susep.

O cadastro é totalmente gratuito e deve ser
feito neste endereco eletrOnico: https://www.
segurocomcorretor.com.br/

CONGRESSO

Outra conquista obtida é a possibilidade de os
profissionais do Rio de Janeiro participarem, em
condi¢es bem favoraveis, do 23° Congresso
Brasileiro dos Corretores de Seguros e da feira
de negocios EXPOSEG, que serdo realizados,
simultaneamente, no Rio de Janeiro, entre os dias 10
e 12 de outubro deste ano.

O Sincor-RJ passou a ser, inclusive, o coanfitrido do
evento, sendo que o vice-presidente do Sindicato,
Ricardo Garrido (que assume a presidéncia com o

Até o fim, Henrique Brandao lutou por mais beneficios para os
Corretores de Seguros.

falecimento de Henrique Branddo), foi convidado
paraintegraracomissao organizadorado Congresso.

Dessa forma, os Corretores de Seguros associados
ao Sincor-R] ja podem fazer, desde o dia 1° de margo,
as suas inscricdes no Congresso e na EXPOSEG em
condi¢Bes muito especiais.

Os primeiros inscritos terdo inUmeras vantagens,
incluindo valores menores na inscricdo, prazo
maiores e mais parcelas para pagar.

Associados ao Sincor - pessoas fisicas ou juridicas -
que garantirem sua participacao até o dia 30 de abril,
irdo pagar R$ 985,00, valor que pode ser parcelado
em até seis vezes no cartdo de crédito.

Segundo a Fenacor, as empresas Corretoras de
Seguros poderdo inscrever até 4 pessoas pagando
esse mesmo valor para cada uma delas.

Ja o Corretor Pessoa Fisica pagara essa quantia
por sua inscricdo e igual valor para inscrever um(a)
acompanhante. A inscricdo de acompanhante
menor de idade custara R$ 493,00.

A inscricdo aumenta para R$ 2.167,00 para
Corretores de Seguros (pessoas fisicas ou juridicas)
ndo associados, mas que estejam com registros
ativos na Susep. O mesmo valor valera para um(a)
acompanhante (pessoas fisicas) e para até 4 pessoas
inscritas pelas empresas Corretoras de Seguros.
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Neste caso, a inscricdo para acompanhante menor
custara R$ 1.084,00.

Os demais congressistas irdo desembolsar R$ 2.750,00
pelainscri¢do(valorvalidotambém para 1 acompanhante)
ou R$ 1.375,00 para acompanhante menor.

Apo6sodial®demaioeaté16dejunho,osvaloresterao
um ajuste passando para R$ 1.100,00 (Corretores de
Seguros associados ao Sincor e acompanhantes) e
R$ 550,00 (acompanhante menor); R$ 2.384,00 (ndo
associados) e R$ 1.192,00 (acompanhante menor); e
R$ 3.025,00 (demais congressistas) ou R$ 1.513,00
(acompanhante menor).

Ainscricdo pode ser feita no hotsite do evento neste
link: https://www.congressodoscorretores.com.br/

TEMA

O tema principal desta edicdo do Congresso, que
retorna a “Cidade Maravilhosa” apds 11 anos, sera
“O Futuro da Distribuicdao de Seguros no Brasil”,
refletindo a nova fase do setor de seguros brasileiro
e seu constante aperfeicoamento.

O evento oferecera grandes oportunidades,
proporcionando um ambiente Unico para
networking, parcerias, campanhas, lancamento
de produtos e servi¢os, premiacdes, entre outras
atividades, em um centro de conveng¢des moderno
e estruturado, o Expo MAG, localizado no centro da
cidade do Rio de Janeiro.

A expectativa é a de que o encontro redna
aproximadamente 5 mil pessoas, incluindo

executivos das principais seguradoras do mercado,
liderangas politicas, dirigentes de érgdos reguladores
e Corretores de Seguros de todo o Brasil.

Os Corretores de Seguros inscritos poderdao
participar da plendria, onde serdo discutidas as
grandes questdes da atualidade, incluindo inovacdes
tecnolégicas, novas oportunidades de diversificacdo
dos negocios e dicas para ampliar a carteira de
clientes, além das proje¢des sobre o que o futuro
reserva para o setor.

Terdo ainda livre acesso a EXPOSEG, a mais
tradicional feira de negdécios do mercado, que
contara com stands das maiores seguradoras no
pais e de outras empresas do setor, e onde serdo
lancados produtos e servigos.

Havera também trés grandes shows com atracdes
nacionais, sendo uma em cada noite do evento.

A inscricdo da direito ainda a alimentacdo (almogo
e jantar); e transfer de hotéis até o local do evento
(para Corretores de Seguros que residem fora da
capital e decidirem se hospedar na cidade durante
0 evento). Essa hospedagem ndo estd incluida na
inscricdo. A organizacdao do evento recomenda para
esses Corretores de Seguros que facam reservas
com a Abalonne Turismo, a agéncia oficial do evento.

Outra grande atra¢do para os Corretores de Seguros
associados aos Sincors sera os sorteios de 6 carros
zero km. Além disso, havera sorteios de notebooks
e scooters elétricas (somente para Corretores e
Empresas Corretoras de Seguros ativos).

232 CONGRESSO BRASILEIRO
DOS CORRETORES DE SEGUROS

y o

—_—

Fenacer

-

Rio-10 a 12 de outubro de 2024




PortoBank

O folego que
vocé quer,
na hora que
precisa.

Com Porto Bank,
vocé e seus ;
clientes podem mais.

Financiamento de Veiculos
Carro novo ou usado, com a Porto Bank, vocé pode financiar o valor total do
veiculo e pagar em até 60 meses.

Empréstimo com Garantia de Veiculo
Dinheiro rapido na conta para tirar os seus planos do papel,
usando seu carro como garantia.

Empréstimo com Garantia de Imovel

Vocé recebe até 50% do valor da sua casa e tem até 20 anos para pagar.

Cartao de Creédito

O cartao que cuida do seu carro: Seguro Auto com até 10% de desconto e
em até 12x sem juros., Tag Porto gratis e sem mensalidade, descontos ho
Shell Box e muito mais.

Todo cuidado é Porto.
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Sincor-R] marca presenca no

MAGNEXT 2024

O Sincor-R] marcou presenca na edigdo 2024 do
tradicional evento de comeco de ano MAGNEXT
2024, através do qual a MAG Seguros fortalece
relacdes com parceiros de negocios. Estiveram
presentes, representando o Sindicato, o diretor
Financeiro, Jorge Mariano; o diretor Procurador,
Ademir Marins; e a presidente da Comissao
Feminina, Claudia Deveza.

Segundo informou a empresa organizadora do
encontro, a parceria entre a Sincor-R] e a MAG
Seguros “visa ndo apenas otimizar 0s processos
comerciais, mas também elevar o padrdo de
atendimento aos clientes”.

Realizado no Expo MAG, centro de exposi¢Bes
localizado na regiao central do Rio de Janeiro, de
11 a 13 de janeiro, o MAGNEXT 2024 reuniu mais de
1.5 mil pessoas.

Além das atividades de premia¢do como o “Galo
de Ouro”, a maior e mais longeva premiac¢ao do
mercado, e das atividades junto aos colaboradores,
como o MAGDAY e a Conven¢dao Comercial e
Marketing da empresa, a MAG anunciou também
uma nova edicdo do Potencialize, um congresso
aberto a Corretores e parceiros de negocios.

Este ano, o Congresso Potencialize teve como
mote: “Construindo Futuros: Resiliéncia,
Inovacdo e Longevidade nos Negécios e na
Vida". Foram discutidos temas como motivacao,
empreendedorismo, geopoliticas, tendéncias e
longevidade em varios painéis e palestras.

Algumas personalidades marcaram presenca e
atrairamaatencdodo publico,como Zico, ex-jogador
da selecdo brasileira de futebol; Caito Maia, criador
da marca Chilli Beans; Leo Farah, especialista em
Gestao de Desastres pela UNESCO; Monique Evelle,
empresaria, jornalista e Forbes Under 30; e Oliver
Stuenkel, analista politico graduado em Harvard e
colunista do jornal Estado de Sao Paulo.

O evento também contou com a presenca
dos principais executivos da MAG Seguros,

compartilhando suas experiéncias com o publico
presente.

Na ocasido, Helder Molina, CEO do Grupo MAG,
enfatizou que as parcerias visam ndo apenas
otimizar os processos comerciais, mas também
elevar o padrao de atendimento aos clientes.
“Somos uma empresa feita de pessoas, que
preza pelas relacdes humanas, duradouras e pelo
cuidado com o préximo. Estamos em constante
transformacdo, buscando sempre desenvolver
as melhores solucdes em seguros, tecnologias
e servicos para nossos corretores, parceiros de
negacios e clientes”, frisou o executivo.

Atualmente, a MAG Seguros contabiliza mais de
6 milhdes de vidas seguradas, capital segurado
superior a R$ 875 bilhdes, cerca de 800 parceiros
de negdcio e mais de 6 mil corretores parceiros.

Além disso, em 2023, a companhia foi reconhecida
como um dos melhores locais para se trabalhar,
segundo o Great Place to Work, e conquistou o
primeiro lugar do Prémio Valor Inovagao 2023, na
categoria “Seguros e Planos de Saude”, realizado
pelo Valor Econdmico em parceria com a Strategy&,,
consultoria estratégica da PwC.

Ademir, Mariano e Claudia foram recepcionados pelos presidentes do
Grupo Mongeral Aegon, Helder Molina, e do Instituto de Longevidade
MAG, Nilton Molina.
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0 legado permanece

Joffre Nolasco

E dificil tentar elencar todas as qualidades,
conquistas e representatividade dessa grande
lideranca do mercado segurador. Um lider
que dedicou a sua vida a lutar pelo corretor de
seguro em todas as esferas, féruns e debates
que participava. A sua lideranca extrapolou o
segmento da corretagem e se expandiu com
brilhantismo e merecimento por todo mercado
segurador.

E esse é o ponto principal quando alguém da
envergadura do Henrique Branddo, nosso
parceiro e amigo, se vai. O legado que deixa.
Esse é indestrutivel, rico e sera lembrado e
incorporado as nossas atividades e reflexdes
diarias. Ele apontou caminhos, foi um parceiro
fundamental da Aconseg-RJ, nos dando amao la
atras quando muita gente sequer acreditava no
modelo inovador das assessorias de seguros.

Mas ele ndo sé acreditou como propagou com a
sua voz firme e retumbante aos quatro ventos:
“os pequenos e médios corretores de seguros
precisam do apoio das assessorias. Esse
segmento ndo sobrevivera sem as assessorias
e as seguradoras que ndo entenderem isso

estarao fora do mercado”, disse ele em 2008
no video em comemoracdo aos 10 Anos da
Aconseg-RJ.

Henrique Branddo foi uma personalidade
notavel e muito importante para todo sistema
de seguros. Pessoa e profissional forte, um
verdadeiro influencer do mercado com boa
penetracdo nas esferas publicas, privadas e
com vasto conhecimento do negocio do Seguro.
Uma lideranca inconteste, que perdurou por
décadas, orientando, lutando e contribuindo
para o desenvolvimento do setor de forma
criativa e corajosa.

Uma pessoa com visao de presente e futuro,
capaz de se apresentar nas situacbes mais
adversas para dar a sua contribuicao em prol
do corretor de seguros e do mercado.

Ele sempre deu apoio as assessorias e entendia
COMO poucos a importancia da nossa atividade,
desde quando foi criada, em 1998 e nos abragou
como mais uma de suas causas, mostrando que
éramos imprescindiveis.

Foi um grande lider e seu imenso legado
continuara para sempre entre nos e na propria
histéria do mercado segurador brasileiro. Ao
longo de sua vitoriosa trajetéria, de quase seis
décadas, como corretor de seguros e maior
lider de todos os tempos da categoria, Henrique
Branddo se destacou pela defesa enfatica,
intransigente e sem concessdes dos interesses
da classe.

Obrigado amigo Henrique, pelas palavras,
atitudes, defesas, conquistas e pelo legado
que vocé nos deixa para que possamos seguir
em frente pautados nos seus ensinamentos e
sabedoria.

*Joffre Nolasco é presidente da Aconseg-R|
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