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MAIO
DIA 09  PLATAFORMAS E ASSESSORIAS, UMA 

VISÃO DE MERCADO

DIA 14  E-SOCIAL PARA AS SOCIEDADES 
CORRETORAS DE SEGUROS 
(AFFONSO D’ANZICOURT)

DIA 16  SINISTRO E O IMPACTO DELE NA SUA 
EMPRESA

DIA 23  CONVERSA COM A ANS

DIA 28  E-SOCIAL PARA AS SOCIEDADES 
CORRETORAS DE SEGUROS E 
CONSTITUIÇÃO DE UMA SOCIEDADE 
CORRETORA DE SEGUROS – 
VANTAGENS 
(AFFONSO D’ANZICOURT

JUNHO
DIA 06  CRESCENDO DURANTE ESSE 

PERÍODO TURBULENTO DO 
PAÍS  

DIA 11  E-SOCIAL PARA AS SOCIEDADES 
CORRETORAS DE SEGUROS 
(AFFONSO D’ANZICOURT)

DIA 13  O QUE PODEMOS APRENDER COM A 
YOUSE?

DIA 20  CONVERSA COM A SUSEP 

DIA 25  E-SOCIAL PARA AS SOCIEDADES 
CORRETORAS DE SEGUROS E 
CONSTITUIÇÃO DE UMA SOCIEDADE 
CORRETORA DE SEGUROS – 
VANTAGENS 
(AFFONSO D’ANZICOURT)

DIA 27  O CORRETOR E NOVAS 
TECNOLOGIAS

JULHO
DIA 04  FERRAMENTAS OPERACIONAIS – 

MULTICÁLCULO E CRM

DIA 11  COMO AUMENTAR A CARTEIRA DE 
CLIENTES? 

DIA 18  MODELOS DE ABERTURA DE 
CORRETORA 

DIA 25  O QUE É CROSS SELLING? COMO 
FUNCIONA?

AGOSTO
DIA 01  PRODUTOS: FIANÇA LOCATICIA/

CAPITALIZAÇÃO

DIA 08  SEGURO AUTOMÓVEIS: NOÇÕES 
BÁSICAS

DIA 13  CORRETOR, VENHA SABER COMO SE 
PREPARAR PARA SUA 
APOSENTADORIA –  QUANTO À 
DOCUMENTAÇÃO E COMPROVAÇÃO 
DE SUAS CONTRIBUIÇÕES 
(AFFONSO D’ANZICOURT)

DIA 22  PRODUTOS: GARANTIA/DEPÓSITO 
RECURSAL 

DIA 29  PREVIDÊNCIA: SITUAÇÃO ATUAL E 
PERSPECTIVAS

SETEMBRO
DIA 05  PRODUTOS: VIDA E ACIDENTE 

PESSOAIS 

DIA 12  GESTÃO DE PESSOAS: SAIBA COMO 
MOTIVAR A SUA EQUIPE

DIA 19  PRODUTOS: RESPONSABILIDADE CIVIL, 
E&O E D&O

DIA 26  CORRETORES PODEM SER PARCEIROS? 
VAMOS FALAR SOBRE ISSO

OUTUBRO
DIA 03  PRODUTO: RESIDENCIAL E 

CONDOMINIO 

DIA 10  O QUE SÃO INSURTECHS E COMO 
FUNCIONAM?

DIA 17  PRODUTO: SAÚDE

DIA 31  SEJA UM CORRETOR 
EMPREENDEDOR 

NOVEMBRO
DIA 07  DEBATENDO SEGURANÇA NO RIO DE 

JANEIRO 

DIA 28  RESEGUROS E GRANDES RISCOS

DEZEMBRO
DIA 05   OPORTUNIDADES RJ 2019

MARÇO

è HOMENAGEM AOS CORRETORES 

ASSOCIADOS HÁ MAIS DE 30 ANOS – 

SINCOR-RJ

è COMEMORAÇÃO AO DIA 

INTERNACIONAL DAS MULHERES – 

SINCOR-RJ

MAIO

è ALMOÇO COMEMORATIVO EM 

HOMENAGEM AO DIA DAS MÃES – 

CHURRASCARIA FOGO DE CHÃO

AGOSTO

è ALMOÇO COMEMORATIVO EM 

HOMENAGEM AO DIA DOS PAIS – 

CHURRASCARIA FOGO DE CHÃO

SETEMBRO 

è III DEBATE LAGOS – ARARUAMA

OUTUBRO

è JANTAR EM HOMENAGEM AO DIA 

DO CORRETOR DE SEGUROS – IATE 

CLUBE RJ

NOVEMBRO

è VII ENCONSEG – CENTRO DE 

CONVENÇÕES SULAMÉRICA

è VI SERRA DEBATE

DEZEMBRO

è ENCONTRO DE CORRETORES DE 

TRÊS RIOS E REGIÕES

EVENTOS 
COMEMORATIVOS
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As alterações no Simples Nacional 
para 2018 foi tema do V Encontro 
Estadual de Contadores de Socieda-
des Corretoras de Seguros, promo-
vido pelo Sincor-RJ e coordenado 
pelo diretor e consultor Contábil 
e Tributário do Sindicato, Affonso 
d’Anzicourt, que ocorreu no dia 29 
de janeiro, na sede da entidade, no 
Centro do Rio, e no dia 31 de janei-
ro, em Niterói. Uma das principais 
mudanças foi a redução do número 
de alíquotas, que passou de 20 para 
seis. As parcelas a deduzir agora 
integram uma tabela progressiva, 
semelhante à do Imposto de Renda 
de Pessoas Físicas.

Para as empresas sediadas no muni-
cípio do Rio de Janeiro, a definição 
da alíquota do ISS a ser informada às 
seguradoras sofreu alteração. Antes, o 
Anexo III previa que a alíquota seria 

definida com base no percentual a 
ser aplicado sobre a receita bruta 
mensal das corretoras. Agora, deve 
ser calculada pelo contador e poderá 
ser alterada mensalmente, de acordo 
com a receita bruta acumulada de 
cada mês. “Este anexo é a opção mais 
vantajosa para as corretoras e repre-
sentou uma grande conquista para a 
categoria”, afirma d’Anzicourt.

As corretoras de seguros com um 
faturamento anual igual ou menor 
que R$ 180 mil ano, permanece com 
alíquota de 6%, que é a primeira 
faixa. Para aquelas que faturam de 
R$ 180 mil a R$ 360 mil, o cálculo 
da guia de recolhimento será basea-
do na alíquota de 11,2% e parcela a 
deduzir no valor de R$ 9.360.

Vejam os exemplos a seguir, conside-
rando dois volumes da receita bruta 
mensal: R$ 25 mil e R$ 400 mil.

O que fazer diferente em 2018?
A programação de cursos e palestras 
organizados pelo Sincor-RJ para este 
ano teve início com um debate sobre 
o tema “O que fazer diferente em 
2018?”, que ocorreu no dia 10 de 
janeiro, no auditório da entidade. O 

evento contou com a participação 
do diretor de Ensino e Tecnologia do 
Sincor-RJ, Arley Boullosa, e do supe-
rintendente executivo Regional RJ/
MG/ES da Bradesco Seguros, Pablo 
Guimarães.

A abordagem do representante da 
Bradesco se baseou na criatividade que 
deve nortear o trabalho do corretor. 
Para Pablo Guimarães, os profissionais 
devem investir em formas inovadoras 
para abordar o cliente, conhecer o perfil 
dele e de sua família, e se antecipar às 
demandas que ele pode ter, para gerar 
novos e mais negócios. 

“O corretor de automóvel, por exem-
plo, não pode oferecer apenas este 
tipo de seguro. Ele tem que conhecer 
o cliente e despertar nele o desejo 
de contratar outros produtos, como 
seguro de vida, fundamental para 
quem tem filhos; ou um plano de 
previdência privada, para garantir o 
futuro diante das reformas no sistema 
público”, afirmou.

Sincor-RJ promove debate sobre alterações no Simples
1) RECEITA MENSAL BRUTA:

 R$ 25 MIL X 12 = R$ 300 MIL

 ALÍQUOTA DE 11,2% = R$ 33.600 –

 R$ 9.360 DA PARCELA A DEDUZIR

 R$ 24.240 : 12 = R$ 2.020

 (VALOR DO IMPOSTO A RECOLHER – DAS)

NA METODOLOGIA ANTERIOR, RECO-

LHERIA O VALOR DE R$2.052,50. PORTAN-

TO, NESTE CASO, HOUVE UMA REDUÇÃO 

DO IMPOSTO A PAGAR NO MONTANTE 

DE R$32,50 MESMO COM A APLICAÇÃO 

DA NOVA TABELA. 

2) RECEITA MENSAL BRUTA:

 R$ 400 MIL X 12 = R$ 4,8 MILHÕES

 ALÍQUOTA DE 33% = R$ 1,584 MILHÃO –

 R$ 648 MIL DA PARCELA A DEDUZIR

 R$ 936 MIL : 12 = R$ 78 MIL

 (VALOR DO IMPOSTO A RECOLHER – DAS)

NESTE CASO, NÃO EXISTE COMPARAÇÃO 

POIS ESTE VALOR DE R$ 400 MIL/MÊS 

E R$ 4,800 MILHÕES/ANO NÃO ESTAVA 

PREVISTO NA TABELA ANTERIOR. 
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Tokio Marine: uso de drones 
reduz custos em 76%
As novas tecnologias estão transforman-
do os modelos de negócio tradicionais 
do setor de seguros, desde a forma 
como as seguradoras se conectam com 
seus clientes até a análise e gestão dos 
riscos. Primeira seguradora do Brasil a 
usar drones como parte do gerenciamen-
to de risco, a japonesa Tokio Marine tem 
conseguido economizar nas despesas da 
área de seguro de automóveis. 

Com os equipamentos, a companhia 
reduziu seus custos de vistoria de veículos 
recuperados em sinistros, os chamados 
“salvados”, em 76%. A despesa individual 

caiu de R$ 14 para R$ 3,41. Com isso, 
os gastos anuais da companhia para 
manter o inventário dos salvados caí-
ram de mais de R$ 113 milhões para 
cerca de R$ 80 milhões, reduzindo 
ainda o tempo dessa atividade de um 
mês para apenas algumas horas.

A primeira vistoria por drone da Tokio 
Marine foi realizada em um trecho 
da obra do Rodoanel, em Guarulhos 
(SP), no ano passado, com visão 
de 360 graus do risco a partir das 
imagens capturadas pelo equipamen-
to. Inicialmente, eles serão utilizados 
para medição do risco no seguro de 
property, mas o uso da ferramenta 
deve chegar ao seguro de safras, 
patrimoniais e de engenharia. Neste 
ano, a seguradora lançou a apólice de 
seguro RETA (responsabilidade civil 
do explorador e transportador aéreo) 
para drones, que deve cobrir os danos 
de quem usa esses pequenos equipa-
mentos de maneira profissional.

Conforme disposto na Circular Susep 
558, publicada em 28 de setembro 
de 2017, a Susep alterou os prazos de 
recadastramento para as sociedades cor-
retoras (pessoas jurídicas), que terá início 
no dia 1º de março deste ano, com data 
limite estipulada em 30 de agosto. O não 
recadastramento no prazo estabelecido 
implica na suspensão do registro. 

Um ponto importante a ser observado: 
os corretores de seguros responsáveis 
técnicos em sociedades corretoras ficarão 
impedidos de atuar nesta função, caso 
não tenham feito seu recadastramento 
como pessoas físicas dentro do prazo 
que terminou no ano passado. Mas, 
segundo a Susep, os profissionais que 
finalizaram o pedido de recadastramento 
dentro do prazo, e que ainda estejam em 
análise pela autarquia, não serão prejudi-
cados – seus registros continuarão ativos 
até a conclusão da análise.

Segundo o Instituto Brasileiro de Autor-
regulação do Mercado de Corretagem 
de Seguros (Ibracor), o número de 
corretores pessoas físicas que entraram 
com pedido de recadastramento era o 
seguinte, em 23 de janeiro deste ano: 

è DEFERIDOS: 28.869

è NÃO FINALIZADOS: 1.281

è EM EXIGÊNCIA, EXIGÊNCIA PRELIMINAR E

 REVISÃO SEGUNDA EXIGÊNCIA: 7.304

è AGUARDANDO ANÁLISE PRELIMINAR

 (IBRACOR): 91

è AGUARDANDO ANÁLISE (SUSEP): 8.694

è EM ANÁLISE (SUSEP): 113

è INDEFERIDOS: 2.858

è TOTAL: 49.210

Recadastramento 
das sociedades 
corretoras 

O melhor desempenho do
mercado de seguros em 2017,
em comparação com o ano anterior
foi observado na região Nordeste 
(13,5%), seguido do Norte (10,1%) e do 
Sul (9,7%). A região Sudeste, considera-
da a mais rica do país, ficou na lanterna, 
com 6,9%, atrás até do Centro-Oeste, 
que registrou crescimento de 7,5%. 
Os dados são do Sistema Estatístico da 
Susep, apurados em dezembro.

Crescimento do mercado de
seguros em 2017

10,1%

7,5%
6,9%

9,7%

13,5%

R$ 18.221,6 MM

R$ 60.982,2 MM

R$ 8.622,2 MM

R$ 2.112,3 MM

R$ 9.481,1 MM

Fonte: SES - Sistema de Estatísticas
da Susep UF - Dezembro/17
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Uma festa em grande estilo para mais de 
500 convidados marcou as comemora-
ções pelos 50 anos do Grupo Assurê, no 
dia 11 de dezembro, no Museu do Ama-
nhã, no Boulevard Olímpico. O fundador 
e o atual CEO da empresa, respectiva-
mente, Henrique Brandão e seu filho 
Henrique Brandão Júnior, receberam 
alguns dos principais nomes do mercado 
de seguros, que foram brindados, após 
a cerimônia e jantar, com um show da 
banda mineira Skank. 
Muito emocionado, o fundador do Grupo 
Assurê prestou homenagens a pessoas 
que, segundo ele, o ajudaram nesta ca-
minhada. Brandão também homenageou 

Assurê comemorou 50 anos 
no Museu do Amanhã

sua “musa inspiradora”, a esposa Jania, 
e não economizou agradecimentos aos 
clientes que sempre o prestigiaram, como 
a Associação dos Empregados da Eletro-
norte (Asseel), cliente há 40 anos. Também 
foram homenageados in memorian: 
Ararino Sallum de Oliveira, ex-presidente 
da Bradesco Seguros, e Leonidio Ribeiro, 
ex-presidente da SulAmérica.
Brandão Júnior chamou ao palco os 
integrantes do Conselho da empresa e 
conclamou a equipe de colaboradores a 
encarar de frente e com firmeza os desa-
fios que virão. Entre as metas do Grupo, 
estão sua internacionalização e ampliação 
de portfólio de produtos.

A tradicional confraternização de 
fim de ano dos corretores de Três 
Rios aconteceu no dia 13 de dezem-
bro, no Restaurante Casarão, com 
a presença de 85 pessoas, entre os 
profissionais de seguros e convi-
dados. Participaram do evento as 
seguradoras Bradesco, SulAmérica, 
Mapfre, Liberty, HDI, Tokio Marine 
e Allianz, que sortearam brindes ao 
final do jantar. A organização ficou 
a cargo de Flávio Amâncio, que 
representou o delegado regio-
nal de Três Rios, Jonas Marques, 
afastado por problemas de saúde. 
Pelo Sincor-RJ estiveram presentes 
Henrique Brandão (presidente), Nilo 
Rocha (diretor Social), Mauro Bac-
cherini (diretor secretário) e Claudio 
Cristiano, delegado do Sindicato na 
Região Serrana.

Confraternização 
em Três Rios

A Porto Seguro registrou 
aumento de 10% no Segu-
ro Residência Veraneio no 
ano passado, o que mostra a 
preocupação dos brasileiros 
em proteger seus bens. Além 
dos temidos roubos, é preciso 
ficar atento aos danos causados 
pelos temporais de verão, que 
provocam quedas de raios. 
Ao final das férias, é aconse-
lhável desligar equipamentos 
da tomada elétrica, para evitar 
que sejam queimados e tragam 
prejuízos, e se certificar de que 
as caixas d’água estejam bem 
fechadas para evitar a prolifera-
ção do mosquito Aedes Aegypt. 

Cresce seguro 
para casas de 
praia e campo

Bradesco Seguros terá nova sede no Rio
O Grupo Bradesco Seguros ganhará 
nova sede na Zona Portuária do Rio. 
Com 40 mil m2 e 18 andares, o edifício 
abrigará as unidades da Bradesco 
Saúde e Bradesco Auto/RE. Além da 
localização – de frente para a Baía de 
Guanabara e ao lado das principais 
vias de acesso da cidade – foi também 
determinante para a escolha do local o 
perfil sustentável do empreendimento, 
que alia alta tecnologia ao uso racional 
dos recursos naturais. O empreendi-
mento tem padrão Triple A.






	60575_CAPA
	60575_MIOLO

